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Mobil. Modern. Menschlich.

,Direktvertrieb

ist die Personlich-
keitsentwicklungs-
universitat mit
Marketingplan.”

(Tobias Beck)
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Die Zufriedenheit meines Kunden
zaubert uns beiden ein Lacheln ins Gesicht.

wko B

Das Gremium Direktvertrieb.
Die Interessensvertretung von iiber 8.000
Direktberaterlnnen in Wien & Niederdsterreich.

STATEMENTS

OFFENTLICHKEITSARBEIT

Tamara Bauer, Direktberaterin:

Jetzt ist die beste Zeit, um ins Rampenlicht zu preschen.
,Ich mochte meinen Direktvertrieb bekannter machen.
Fiir mich bietet die Messe Wunderwelt die ideale Gelegenheit,
meine Produkte und meine Leidenschaft einem breiten Pu-
blikum vorzustellen. Der persénliche Kontakt ist mir un-
heimlich wichtig. Nur so kann ich auch zeigen, wie viel
Spaf? mir das macht und was uns ausmacht.
Ich selbst bin lieber mit Menschen direkt in Kontakt und
darum finde ich diese Messe in Form einer Produktshow

und Fachvortrdgen gut. Auch als Chance, neue Kontakte zu
kniipfen, egal ob mit Kunden oder Kollegen.”

WEITERBILDUNG

Einstimmige Meinung vieler Direktberater:
Ich zeige mich jetzt selbstbewusst!

Dank der Teilnahme am WIFI-Direktvertriebskurs.
Viele der Direktberater, die den Lehrgang , Digitale Kommuni-
kation“ absolvieren, um sich fit zu machen fiir die digitale
Zukunft oder am Regionalmesseformat ,Wunderwelt Di-
= rekt berater” teilnehmen, sind begeistert davon, wie sehr
" jhnen auch die im WIFI-Kurs , Direktvertrieb - Chance fiir
i ' die Zukunft" vermittelten Kenntnisse und Fahigkeiten bei
der Vorbereitung und Umsetzung ihrer Marketingaktivita-
ten geholfen haben. ,Der Kurs hat mir das notwendige Wissen
und Selbstvertrauen gegeben, um professionell aufzutreten und
meine Produkte erfolgreich zu prasentieren”, sagen Direktberater einstimmig.

Holger Gronau, Direktberater:
Die Bedeutung von Auftritt und Wirkung!

»Ich bin Hauptdarsteller auf der beruflichen Biihne.

Mein Geschaft hat sich stetig entwickelt, dank einer Kombi-

nation aus personlicher Beratung und Nutzung digitaler
Werkzeuge. Die Teilnahme an der Wunderwelt Direktver-
trieb ist perfekt, um mir neue Impulse zu geben und mein
Netzwerk zu erweitern. Diese kontinuierliche Weiterent-
wicklung und die Nutzung neuer Chancen spiegeln die

Dynamik und die positiven Erwartungen, die das Event mit
sich bringt.




QUER DURCH ALLE
DIREKTVERTRIEBSMARKEN & PRODUKTSPARTEN:

IN DER AUSSICHTSREICHSTEN HANDELSFORM
DER WELT MIT WERT & WACHSTUM.

Fotos: Pixabay.com

Wir sind Hauptdarsteller auf der Handelsbiihne.

Das Gremium Direktvertrieb ist als Interessensvertreter der Branche Ty -
Partner von tiber 8.000 Direktberatern in Wien und NO und ist Weg- w K o E
bereiter und Wegbegleiter in dieser wachsenden Handelsform. ‘
Mit unbezahlbaren Mehrwertleistungen fir den persoénlichen Erfolg.

: ( Gewerbeschein
und Golden Card

kostenlos!

Start up ohne Risiko
mit EPU-Service

Mit der kostenfreien Gewer-
beberechtigung nach un-
biirokratischer Griindung
nutzen Sie das grofde Potenzial
des Wachstumsmarktes Direkt-
vertrieb und mit der Golden-
Card die WKO-Servicewelt inkl.
Eintrag im grofiten Firmen-
portal WKO Firmen A-Z.

i 4 WIFI-Kurs-

Module mit
Forderung!

Geforderter WIFI-Kurs
mit Berater-Zertifikat

Der 4-modulige Kurs
»Direktvertrieb-Chance fiir
die Zukunft“ ist das Riistzeug
fiir erfolgreiches Business.
Absolventen erhalten das Zer-
tifikat verliehen und kénnen
diese Auszeichnung als weite-
ren Kompetenznachweis o6f-
fentlich kommunizieren.

Digital-Lehrgang
zu 100%
gefordert!

Lehrgang , Digitale
Kommunikation”

2022 haben wir den Lehr-
gang ,Digitale Kommunika-
tion fiir Direktberater”
entwickelt und sehr
erfolgreich gestartet.

Der Lehrgang macht Direktbe-
rater fit fiir die Social-Media
Kanile, die Kosten werden vom
Gremium gerfordert.

e

Events & Workshops

kostenlos oder
ermaigt!

Einladungen zu
Events & Meetings

Motivations-Events wie Kick-
off-Fachtagungen mit Top-
Speakern aus allen Genres
sind gut fiir Ihren Auftritt.
Themenspezifische Workshops
und Netzwerktreffen sind Ga-
rant fiir [hr unternehmerisches
Wachstum durch aktuelle Im-
pulse und Wissensaneignung.

Sie haben die beste Wahl:

Ihre Wirtschaftskammer statt Wirtschafts"jammer”!

Fragen Sie unsere best practice Experten - Seite 16




4 FACTS & FIGURES

Foto: WKNO

Mit mehr als 8.000 Direkt-

beratern in NO und Wien
zdhlen die beiden Gremien
zu den mitgliederstirksten
in ganz Osterreich (22.653)
& und sind Vorreiter fiir viele :

- | e | O
Karolina Neubauer: Elisabeth Buttura
1NO | = Obfrau Gremium Wien

. ; Hélga Huber ~ Sylvia Moser. | | aktivititen.
175 Jahre Jubilaum - - Obfrau GremiumNO h

Wirtschaftskammer

Bildungs- und Marketing-

_ Obfrau-Stv. Gremium Wien

Herzliche Gratulation
- an Mag. Helga Huber zur Nachfolge als
Bundesobmann-Stellvertreterin!

. Die Nachfolge der Obfrau des NO-Gremiums Direktvertrieb als Stellver-
treterin von Bundesobmann Peter Krasser ist ein Gewinn fiir alle.

i Zum einen flieRen innovative Ideen in die bundesweite Strategie ein und zum
anderen werden Pilotprojekte aus NO oder Wien bundesweit iibernommen, so
i auch der WIFI-Direktvertriebskurs.

i Einmal jahrlich treffen sich alle Obleute, gewahlten Funktiondre und Geschifts-

Die Wirtschaftskammer Wien feierte fiihrer der Gremien Direktvertrieb zu einer Sitzung, um sich auf Bundesebene :
ihre 175 Jahre WKW* in den Riumenam  : auszutauschen - dieses Mal vom 22.- 23. Mai in Bad Waltersdorf auf Einladung
Stubenring, zu welcher Obfrau Elisabeth des Landesgremiums Steiermark - um gemeinsame Projekte zu besprechen. Ein
Buttura und die beiden Obfrau-Stv., i zentraler Punkt auf der Tagesordnung war unser WIFI-Kurs ,Direktvertrieb -
Sylvia Moser und KommR Roman i Chance fiir die Zukunft”. .
Buttura, geladen waren. : Mehr auf Seite 8

Das Event wurde feierlichst vom Présiden-
ten Walter Ruck, Biirgermeister Michael . . .
Ludwig und anderen Ehrengasten eroffnet. Fl‘au mn de[‘ W][‘tSChaft, das 1st ...
Es gab weiters gute Moglichkeiten des Aus- _
tausches mit Mitgliedern der anderen Gre-
mien Wiens, zahlreichen Ehrengasten und
der Delegierten im Wirtschaftsparlament.

vereinte Kraft unter dem gemeinsamen [
Schirm der Wirtschaftskammer Wien.
Sie kommen aus allen Branchen, sind
Griinderinnen ebenso wie
old best practicer.

Und es sind rund 1.500
Direktbearterinnen

mit umfassendem Service
druch das Gremium
Direktvertrieb.

Mehrwert schaffen
far Mitglieder!

r\[ Im Bild v.l.n.r.: Margarete Kriz-Zwittkovits. / Die Interessensvertretung in der WKW

" Vizeprasidentin LAbg. GemR,, Obfrau-Stv. fiir unsere Mitglieder im Gremium Direktvertrieb.
KommR Roman Buttura, Dr. Christoph Leitl,

Ehrenprésident, und Mag. Eva Zirps- www.derdirektvertrieb.at/wien
Ehrenberger

\




POSITION B DI TORIAL

Elisabeth Buttura

Obfrau des Gremiums
) Direktvertrieb in der
& Wirtschaftskammer

=

WIFI-Kurs Direktvertrieb - Seite _ = Potential zur EXpIOSiOD!
Gewerbeschein-

Die Zeit vergeht wie im Flug, wir ndhern uns schon dem Ende des Sommers zu. Vor

\Val‘llnl & \V()le? allem die schone Zeit wie Urlaube und Feiertage sind so schnell vorbei. Wir vom Gre-
Das Landesgremium des Direktver- mium waren aber auch im Sommer nicht untatig und haben schon fiir den Herbst und
triebs Wien vertritt aktuell 2.170 das neue Jahr tolle Veranstaltungen geplant.

Direktberater, die Waren oder . . . . =
Dienstleistungen an Konsumenten Wir fokussieren uns auf das Wesentliche, die Unterstiitzung

im direkten Kontakt vermitteln. fiir Sie als Direktberater!

Viele Direktberater {iben ihre Téatig- Mit der neuen Obfrau Mag. Helga Huber in Niederosterreich wird unser Teamgeist
keit nebenberuflich aus. Und minde- = und die Zusammenarbeit der beiden Gremien noch starker werden. Wir teilen nicht
stens ebenso viele von ihnen sind nur gemeinsame Werte und Ziele, sondern konnen auch Erfolge gemeinsam feiern.
immer wieder mit vermeintlich Endlich ist eine jahrzehntelange Forderung auf Anhebung des amtlichen Kilo-
klugen Ratschldgen iiber rechtliche metergeldes gelungen. Wenn auch nicht der Inflation entsprechend, betragt das
Rahmenbedingungen zu ihrem Ge- Km-Geld zukiinftig 50 Cent, das Taggeld wird auf € 30,-- und das Nachtigungsgeld
werbe konfrontiert. Da geistern auf € 17,-- erhoht.

auch viele Mythen durchs Netz. Auch die geplante Anhebung der Kleinunternehmergrenze auf € 55.000,-- ab

»Brauche ich iiberhaupt einen Ge- = 1.1.2025 ist fiir unsere Branche ein grof3er Vorteil.
werbeschein, um als Direktbera-
terin oder Direktberater arbeiten ~ Rechtzeitig anmelden fiir die heiBen Herbstevents!

zu diirfen?". Ein klares JA dazu! Wir freuen uns gemeinsam mit dem Gremium Niederosterreich auf einen lehrreichen
Warum, und was es sonst noch fiir Intensiv-Workshop mit Prof. Zacharias in St. Pélten. Machen Sie Ihre Teammit-
wichtige Regelungen zu beachten glieder auf die WIFI-Kurse aufmerksam. Diesmal bieten wir fiir unseren Direktver-
gilt, das erfahren Sie in unserem triebs-Kursklassiker Prasenz und Online an. Von Wien wird es dazu auch ein neues
WIFI-Kurs , Direktvertrieb - Chance Forderungsprogramm geben.

fiir die Zukunft. (Seite 8)

Das Team des Landesgremiums Unsere Branche wachst und hat Potential zur Explosion!

Direktvertrieb Wien steht Ihnen bei Lassen wir uns durch die taglichen Nachrichten nicht verunsichern, und blicken wir
allen Fragen gerne zur Verfiigung! gemeinsam mit Mut in die Zukunft.

Der direkte Weg Elisabeth Buttura I Obfrau

ins Gremium
Direktvertrieb Wien

,,Direktvertrieb - Chance fiir die Zukunft*

4. und 5. Oktober 2024 - WIFI St. Polten
8. und 9. November 2024 - WIFI Modling
22. und 23. November 2024 - JETZT AUCH

7. und 8. Mirz 2025 - WIFlI Amstetten
4. und 5. April 2025 - Bezirksstelle Zwettl
der Wirtschaftskammer Niederosterreich

FORDERUNGEN: 50% Gremium Wien ANTRAG & KURSANMELDUNG:direktvertrieb@wkw.at



Motivatio

ch bin Hautpdarsteller auf der be-
ruflichen Biihne. Meine faszinie-
rende Personlchkeit und meine
fesselnde Personlichkeit erzeugen Wir-
kung auf allen Kommunikationskanalen ...
Ist das so?

Traume diirfen umgesetzt werden, jetzt
ist die beste Zeit, um ins Rampenicht zu
preschen, um sich zu zeigen. Vorausge-
setzt, du hast das richtige Mindset oder
die Bereitschaft zur Verdnderung.

Was bedeutet ein positives
Mindset?

Wer ein positives Mindset besitzt, betrach-
tet Erfahrungen, Menschen und Dinge so-
mit von einem iiberwiegend positiven
Standpunkt aus. Situationen werden auf
positive Weise interpretiert und optimis-
tisch gesehen. Erfolgreiche Menschen den-
ken dartiber nach, wie sie ihr Ziel errei-
chen und nicht, ob sie es erreichen.

Sie denken in Teams und Netzwerken und
handeln digital.

yunaewe

FRLEBNIS DIREKTVERTRIEB |§

=

.

Digital Mindset bedeutet ein
Denken in Teams und Netz-
werken

Wer sich vernetzt, gibt das ichbezogene
Denken und Handeln zugunsten einer Wis-
sensteilung, eines gegenseitigen Unterstiit-
zens und Inspirierens und eines zielgerich-
teten Erfahrungsaustauschs auf. Die ge-
meinsame Arbeit in Teams wird wichtiger,
ja, sie ist die Voraussetzung fiir zukiinftige
Erfolge. Zusammenarbeit heifdt dann kon-
kret, Wissen nicht mehr exklusiv fiir sich
selbst in Anspruch zu nehmen. Wissen
steht vielmehr allen Teammitgliedern glei-
chermafien zur Verfiigung, kann in Form
von Dokumenten von allen gesichtet und
bearbeitet werden. Unliebsame Wissens-
speicher sind damit Geschichte.

Als Personlichkeit wachsen,
die beste Methode, um die in-
nere Haltung zu verandern
Mann kann verschiedene Dinge tun, sein
angeborenes Mindset in Richtung eines

L]
.n
aul

Wachstums-Mindset zu verdndern, bei-
spielsweise indem man seinen inneren
Motivator findet, seine Ziele visualisierst,
neue Herausforderungen annimmt, mit
Fehlern und Riickschligen umzugehen
lernt und sich inspirierende Vorbilder
sucht.

Unser Tipp: Am 25. Oktober 2024 findet
in der WKNO der ,Mind-Changer-
Workshop* fiir Direktberater statt. >>

Zeige dich und handle
so, als ob es unmoglich
ware zu scheitern, aber:

Besitzt du

positives Mindset,
welches wichtig ist fur
Erfolg im Auftritt

mit Wirkung?



STATEMENTS

Next level highlight:

Workshop ,,Mind Changer*
am 25. Oktober 2024 in St. Polten

Fakten treffen auf Emotionen. In Threm Workshop machen Michael Zacharias und
Karlheinz Sunitsch eindrucksvoll auf effektive Strategien und Techniken aufmerksam.
Basis des Workshops ist das neue Buch ,MIND-CHANGER - fiir permanenten Erfolg im
Network-Marketing.“ Prof. Dr. Zacharias vermittelt sein erstes Kapitel des Buches uber
die Fakten und Daten einer erfolgreichen Branche. Zudem behandelt er das dritte Kapitel
des Buches fur ,Zeit- und Lebensmanagement®, welches Prof. Dr. Seiwert beitrug.
Karlheinz Sunitsch vermittelt uns den Gastbeitrag des Bestseller-Autors Stephen R.
Covey ,Die 7 Wege der Effektivitat im Network-Marketing”“. Wir erarbeiten gemeinsam
eine Arbeitsanleitung, welche in der taglichen Arbeit fuir den Erfolg unumganglich ist.
Begrenzte Patze! Eine Anmeldung zur Veranstaltung ist bitte ZWINGEND erforder-
lich, auch fiir Ihre Begleitperson.

Mag. Helga Huber
Obfrau des Gremiums
Direktvertrieb in der
Wirtschaftskammer
Niederosterreich

Elisabeth Buttura
Obfrau des Gremiums
Direktvertrieb in der
Wirtschaftskammer
Wien

»Smile“ hat die beiden Obfrauen des Gremiums Direktvertrieb befragt:
Direktvertrieb hat das Potential zur Explosion. Welche heifen
Events fiir Herbst erwartet die Mitglieder?

Ja, tatsachlich wird es bei unserem
»Feuerlauf am 8. November 2024 sehr
heif} hergehen.

Schnellentschlossene Direktberater haben
die Moglichkeit am 8. November im Hotel
Hollrigl in Kottingbrunn den Gang tiber das
Feuer anzutreten, gemeinsam mit dem Feu-
erlauf-Weltmeister Martin Winkelhofer.
Niheres dazu auf Seite 13)

im Rahmen eines Workshops die Chan-
ce, das Genie in sich zu entdecken.

Es gibt 6 Arten von Genies, das Working
Genius Modell ist der schnellste Weg, um
herauszufinden, welche Art von Arbeit
Ihnen Freude und Energie bringt, und der

Teams zu maximieren (siehe Seite 9).

Workshop: 25. Oktober 2024

Karlheinz Prof. Dr. Michael

Sunitsch

Am 18. November haben Direktberater

einfachste Weg, um die Produktivitét [hres

MIND-CHANGER

ZACHARIAS

Das Buch zum Workshop, signiert von Prof. Dr. Zacharias, kénnen Sie ermaBigt zum Vorzugspreis vor Ort erwerben!

Karolina Neubauer
Obfrau-Stellvertreterin
des Gremiums Direkt-
vertrieb in der
Wirtschaftskammer
Niederosterreich

Sichtbare ,Wunderwelt*
Die positive Resonanz und der Erfolg der
Wunderwelt Direktvertrieb haben die
Weichen fiir zukiinftige Veranstaltungen
gestellt. ,Wir sind begeistert von der
Resonanz und freuen uns, dass so viele
Direktberater und Besucher die Wunder-
welt Direktvertrieb zu einem unvergessli-
chen Erlebnis machen. Unser Ziel ist es,
diese Plattform weiter auszubauen und
noch mehr Direktberater zu motivieren,
daran teilzunehmen oder aktiv an der
Organisation mitzuwirken.”

Nahere Infos dazu finden Sie auf Seite 9
im Magazin.

Sylvia Moser
Obfrau-Stellvertreterin
des Gremiums Direkt-
vertrieb in der
Wirtschaftskammer
Wien

Digitale Transformation
Angetrieben wird der Wandel ins Digitale
von der Notwendigkeit, in einem sich
schnell verandernden Geschaftsumfeld
wettbewerbsfahig zu bleiben und die Ef-
fizienz, Effektivitit und Agilitat mithilfe
von Technologie zu verbessern.

Ein ,Digital Mindset" bejaht Veranderun-
gen, verlangt den Willen zum Loslassen
gewohnter Routinen, verlangt kritisches
Hinterfragen von Bestehendem und
braucht viel Neugier. Wer Neues auspro-
biert, macht wahrscheinlich auch Fehler.
Fehler sind allen Experimenten und Ver-
suchen immanent. Fehler sind wichtig,
um aus ihnen zu lernen. Wer keine Fehler
macht - oder keine machen darf - sam-
melt auch kein Erfahrungswissen.

St. Polten
Teilnehmer
begrenzt! JE



SOCIAL
MEDIA
INSIDE

' // Claudia Trummer
X Expertin fir Kl
Instagram:
@claudiatrummer

Nutzen Sie die
Kraft der KI fur
Ihre Kreativitat

Lassen Sie uns einige Ideen erkunden,
die Sie nutzen kénnen, um Ihr Som-
mergeschéft zu beleben.

Zunachst einmal sollten Sie saisonale
Themen in Thre Inhalte integrieren.
Nutzen Sie ChatGPT, um ansprechende

Sommeraktionen oder -angebote zu er- :

stellen. Geben Sie einfach einige Stich-
worte wie ,Sommerangebote”, ,Rabat-
te” oder ,Urlaubsstimmung* ein, und
lassen Sie sich inspirierende Texte lie-
fern. Diese konnen Sie in Ihren Social-
Media-Posts verwenden, um die Auf-
merksamkKeit Ihrer Zielgruppe zu ge-
winnen. Denken Sie auch an Umfragen
oder Quizze, die sich um Sommerakti-
vitaten oder Ihre Produkte drehen.
Mit Hilfe von KI kdnnen Sie interessan-
te Fragen formulieren, die Ihre Follo-

wer anregen und gleichzeitig wertvolle

Informationen tliber deren Vorlieben
sammeln. ChatGPT kann helfen, an-
sprechende Skripte oder Prasentatio-
nen fir Ihre Prasentation zu erstellen,
die Ihre Botschaft klar und unterhalt-
sam vermitteln. Dies ermoglicht es
Thnen, Thre Expertise zu zeigen und
gleichzeitig eine personliche Verbin-
dung zu Threm Publikum aufzubauen -
ganz ohne lhr Gesicht zeigen zu miis-
sen. Denken Sie an die Zusammenar-
beit mit anderen Direktberatern oder
Influencern, um Ihre Reichweite zu er-
hohen. KI-gestiitzte Tools konnen
helfen, potenzielle Partner zu identifi-
zieren, die zu [hrer Marke passen.

BILDUNG

Der vom Gremium NO entwickelte WIFI-Kurs ,,Direktvertrieb-

Chance fur die Zukunft® jetzt auch in allen Bundeslandern.

Onlinekurs - keine Landesgrenzen

Foto: WIFI/WKNO

Der WIFI-Kurs ist bereits ein Klassiker, der Bestseller fur
jeden zertifizierten Direktberater und jetzt prolongiert

als Online-Kurs osterreichweit fur alle Direktberater.

as spricht fiir Anerkennung dank

Qualitat dieser Ausbildungsmodule.
Unser WIFI-Kurs ist eine TOP-Ausbildung
fir Start-ups und Durchstarter im Direkt-
vertrieb. In Niederdsterreich bieten wir
unseren Mitgliedern im Herbst wieder
Priasenzkurse an, bestehend aus 4 Modu-
len, die an 2 Tagen gelehrt werden.
Auch findet wieder ein ONLINE Kurs statt,
bei dem erstmalig Mitglieder aus allen
Bundesldndern teilnehmen koénnen!
Damit wird es in Zukunft noch einfacher
fir alle, sich zum ,zertifizierten Direktbe-
rater” zu qualifizieren. Denn Qualitat ist
ein wichtiger Faktor fiir Erfolg.

Was sind die Themen?

Jedes Modul behandelt ein Thema, von
Businessetikette {iber Marketing bis hin
zu Steuer, Sozialversicherung und Gewer-
berecht.

Letzteres ist das Thema unseres NO-Kol-
legen Mag. Michael Bergauer, welches er
im Kurs umfassend behandelt.
Andreas Gurghianu, GF Gremium Wien:
,Als Gremium Direktver-
trieb wollen wir Sie
nicht nur bei der
Griindung bestmog-
lich unterstiitzen,
sondern auch tiber
spezielle Vorschrif-
ten und Mythen auf-
klaren.
Ubrigens: Der Vertrieb von Kryptowih-
rungen oder Finanzdienstleistungen ist
zwar oft auch als Strukturvertrieb aufge-
baut, hat aber nichts mit Direktvertrieb zu
tun. = A
Das Team des LG Wien steht EfE
bei allen Fragen gerne zur g%
Verfiigung!

,,Direktvertrieb - Chance fiir die Zukunft*

4. und 5. Oktober 2024 - WIFI St. Polten
8. und 9. November 2024 - WIFI Modling
22. und 23. November 2024 - JETZT AUCH

7. und 8. Mirz 2025 - WIFI Amstetten
4. und 5. April 2025 - Bezirksstelle Zwettl
der Wirtschaftskammer Niederosterreich

FORDERUNGEN: 50% Gremium Wien

ANTRAG & KURSANMELDUNG:direktvertrieb@wkw.at




Wir leben in einer Zeit, in der Innovationen im Minutentakt auftauchen. Wer nicht dranbleibt,

wird abgehangt. Sie spiiren den Druck, up-to-date zu bleiben, wissen aber nicht wie?

=

Digital auf allen Kanalen

Uber 500 Teilnehmer am Lehrgang ,,Digitale

Kommunikation® sind bereits best practicer.

Unser Lehrgang ist be-
reits etabliert und wird
laufend mit aktuellen Themen
erweitert. Alle Videos und Tu-
torials von Beginn an findet
ihr weiterhin auf der Wifi-
Lernplattform, sodass auch
Mitglieder, die erst jetzt mit
ihrer Social Media Ausbildung
starten, das erforderliche Wis-
sen Schritt fiir Schritt aneig-
nen kénnen.

Zwei neue Module:
Modul 13: 4 Wochen Redak-
tionsplanung mit ChatGPT.
Anhand von vier Beispielen
zeigen wir Thnen, wie Sie die
Kiinstliche Intelligenz (KI) fiir
Thre Social Media Planung nut-

Modul 13:

planung

WIFI-Lehrgang
Digitale Kommunikation

Redaktions-

zen konnen. Neben dem Vi-
deo-Tutorial findet ihr zusatz-
liche Materialen, die euch die
Arbeit mit ChatGPT erleich-
tern.

Modul 14: Online Recht -

10 rechtliche Social Media
Fallen, die du vermeiden
solltest.

Wichtig zu wissen, dass es auf
Social Media auch mégliche
"rechtliche Stolperfallen” gibt.
Auch hier dndern sich die Rah-
menbedingungen immer wie-
der durch neue Technologien.

Also, bleib am Ball und gut in-
formiert fiir deinen erfolgrei-
chen Geschiftsaufbau.

Der Lehrgangseinstieg ist je-
derzeit moglch!

Modul 14:

Online-Recht

EINSTIEG JEDERZEIT MOGLICH!
FORDERUNG: 100% Gremium Wien

Genialr orkshop

»Die 6 Arten von Genies: Verstehen Sie Thre
Gaben, Thre Frustration und IThr Team®.

D ie Suche nach dem Ursprung von Genialitat ist eine span-
nende Expedition, die wohl nie ans Ziel gelangen wird. Men-
schen beschiftigen sich seit Langem mit dem Ursprung von Genia-
litat. Ein Genie wird erst im Laufe der Zeit erkennbar, wenn seine
Ideen und Taten ihre Wirkung in der Welt entfalten.

Doch was macht Sie zu einem
genialen Uberflieger?

Lernen Sie von Nathan Brewer, zertifizierter
Working Genius Trainer, die 6 Arten von Ge-
nies beim Workshop kennen. Die Mehrheit
unserer wachen Stunden verbringen wir mit
Arbeit. Einige Arten von Arbeit spenden [h-
nen Energie, andere frustrieren Sie und bren-
nen Sie aus. Vielleicht sind Sie frustriert von
dem, was Sie bei der Arbeit tun, vielleicht wissen Sie nicht, was Ihre
Genies - lhre Superkréfte - sind, vielleicht sind Thre Meetings zach,
vielleicht arbeitet Ihr Team nicht gut zusammen, vielleicht lernen
Sie einfach gerne Neues. Sie werden Vieles von diesem Workshop
und maximierte Freude und Energie mitnehmen.

Workshop in der Wirtschaftskammer Wien:
Die 6 Arten von
Genies

Entdecke deine Genies in dir und
entwickle Superkrifte!
Montag, 18. Nov. 2024 von 19-21 Uhr

ANMELDUNG: direktvertrieb@wkw.at
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INSIDE

Prof. Dr. Michael

Zacharias
Mastermind ,Zacharias
Akademie’, ehemals
Professor an der Hoch-

= schule Worms, Buch-
und Studienautor,

Speaker
4

/3
N
N

Erfolg = Planung

X Aktion + Kontrolle

Das ist die Formel, mit der Sie im Net-

work-Marketing berufliche und person-

liche Ziele erreichen kénnen.

Wer will sich denn nicht nebenberuflich

ein erfolgreiches Geschaft aufbauen oh-
ne Zeit- und Lebensqualitit zu opfern?
Jeder Mensch hat Triaume, Sehnstichte,
Bediirfnisse, und wenn Sie Ihre Wiin-
sche zielstrebig verfolgen, kénnen Sie
die eigenen Fahgikeiten optimal einset-
zen und alles erreichen, was Sie wollen.
Warum aber brauchen Sie Ziele

und was ist bei der Umsetzung zu
beachten?

Mit einem konkret formulierten Ziel ge-

ben Sie Ihrem Leben eine Richtung,

Sie konzentrieren sich auf das Wesent-
liche. Klare Ziele machen Sinn und brin- :
gen den Vorteil, dass Sie die eigenen :
Starken fordern, dass Sie Stress vermei-

den und nichts Wichtiges vergessen.
Also, starten Sie durch!

Die ersten 72 Stunden entscheiden

iiber den Erfolg!

Je ldnger Sie das Anliegen hinausschie-
ben, umso geringer ist die Wahrschein-

lichkeit, dass Sie nicht aktiv werden.

Je komplexer Ihr Gesamtziel, desto
wichtiger ist die Einteilung in Kkleine :
Zwischenziele. ,Zieldenker” haben eine
Lebensvision, weil es wichtig ist, dass i
Ziele eine tiefere Bedeutung haben und
daraus die Kraft einer Vision entsteht,
die uns antreibt. Eine Vision ist ein :
mentales Kraftzentrum, sie macht aus
guten Vorsitzen Kklare Ziele, schafft :

Ordnung, bringt Sinn und motiviert.

BEST PRACTICE

~omile* hat in einer Blitzumfrage zu verschiedenen
Themen Direktberater um ein Statement gebeten und tber
den Wert des Berufsbildes einiges erfahren:

Maria Aschauer, Direktberaterin:
Nutzen Sie die Mehrwert-Leistungen des Gremiums?

»Ich schéatze die Vielfalt an Bildungsangeboten sehr.
Als Mitglied im Wirtschaftskammer-Gremium Direktvertrieb
A profitiere ich von einem umfassenden Unternehmerservi-
ce, der speziell auf die Bediirfnisse meiner Branche zu-
geschnitten ist. Diese bieten meinem Unternehmen ei-
nen erheblichen Mehrwert, indem sie mir Zugang zu
# ertvollem Know-how, aktuellen Trends und prakti-
schen Tools verschaffen. Ich schatze die mafdge-
schneiderten Ressourcen und das Engagement der
Interessensvertretung, die darauf abzielen, die Ent-
wicklung und das Wachstum eines Unternehmens zu
unterstiitzen. Ich finde es als hilfreich, wenn die Interes-
sensvertretung regelmaflig Feedback von den Mitgliedern ein-
holt, um sicherzustellen, dass die angebotenen Leistungen den aktuellen Bediirfnissen
und Anforderungen der Branche entsprechen.”

Wie gestalten Sie Ihren personlichen Auftritt, die Performance
beim Kunden?
»lch achte sehr auf Echtheit und Glaubwiirdigkeit.

In einer Welt voller stumpfer Unterhaltung und oberflachlicher Ablenkungen werden
echte Erlebnisse umso wertvoller. Fiir mich gibt es da ein paar ganz wichtige Punkte,
da ich das Gefiihl habe, dass die Menschen den personlichen Umgang und die Norma-
litat sehr schatzen. Daher setzte ich bei meinen Prasentationen und dem Kundenkon-
takt sehr auf Echtheit und Authentizitét: Ich bin wie ich bin und mache meine Arbeit
mit Herz und Ehrlichkeit und mit individueller Betreuung. Ich nehme die Bediirfnisse
der Kunden ernst und passe mich an die Ausgangssituation individuell an. Weiters bin
ich fiir meine Teampartner jederzeit erreichbar.

Ich achte auf eine klare Positionierung als Eigenmarke, ich definiere die Alleinstel-
lungsmerkmale und baue auf diesen auf.”

Muss man neue Wege gehen, um aufergewohnlich zu sein?

,Man muB anders denken, sich nahezu taglich neu erfinden.

Ich versuche einen positiven Beitrag zur Gesellschaft und zur Umwelt zu leisten und
den Menschen auf allen Ebenen zu helfen. Das gelingt mir durch Vertrauen und Loya-
litat. Ich bin auch immer bereit, neue Ideen auszuprobieren und schnell auf Verdnde-
rungen zu reagieren. So kann ich flexibel bleiben und mich kontinuierlich weiterbil-
den. Und das Allerwichtigste: Ich mache meine Arbeit mit grofem Engagement und
vor allem mit Herz!"

"ﬁ\ MIND-CHANGER

Tir parmananten Erfolg im

NETWORK
e ? MARKETING

Workshop:

MIND-CHANGER

St. Polten Nl & G
Teilnehmer
begrenzt!




Querdenker landen ganz woanders. Weil sie tiber den Tellerrand hinausschauen, an die Grenze gehen.

Das Gremium Direktvertrieb ist Vordenker fur die Branche, von Grindung tuber Weiterbildung bis

Branchenreporting. Damit kein Direktberater dartiiber nachdenken muss, ob seine Berufswahl richtig war.

We like a smile:

Together!

Im Direktvertrieb zaubert
die Zufriedenheit Kunden
und Beratern ein Lacheln
ins Gesicht.

Wenn sich Direktberater ehren-
amtllich, neben ihrem personli-
chen Geschaftsaufbau, fiir die Branche
engagieren, dann kann dies nur einen
Beweggrund haben: Direktberatern ho-
hen unternehmerischen Nutzwert stif-
ten sowie Image und Berufsbild positiv
in der Offentlichkeit zu verankern.

Seit vielen Jahren praktizieren die Gre-
mien Wien und Niederdsterreich einen
effizienten Schulterschluss bei vielen Ak-
tivitaten und Anliegen.

(Im Bilden oben: Mag. Helga Huber, Ob-
rau des Gremiums NO und Elisabeth But-
tura, Obfrau des Gremiums Wien).

In Wien und NO werden uber
8000 Direktberater vertreten
Die WKO vertritt auf Bundesebene alle
Direktberater in Osterreich. Auf Landes-
ebene gibt es in jedem Bundesland ein
Gremium Direktvertrieb, welches die
Mitglieder ihres Bundeslandes vertritt.
Wer sind die und woher kommt das
Gremium? Das Landesgremium besteht
aus allen Mitgliedern, die einen Gewer-
beschein im Direktvertrieb haben bzw.
sich in das Gremium Direktvertrieb

ENEE

e

H309 haben einreihen lassen. An der
Spitze steht ein/e Obmann/Obfrau mit
Stellvertretern und Ausschussmitglie-
dern, welche die Interessen der Mitglie-
der nach aufden vertreten.

Wer kann hier mitarbeiten
bzw. gewahlt werden?

Aus dem Kreise aller Direktberater wer-
den alle 5 Jahre Vertreter fiir die Bran-
che gewahlt, die dann in sogenannten
Ausschusssitzungen regelmifig Uberle-
gungen zur Weiterentwicklung der
Branche fiir alle Direktberater in NO und
Wien anstellen. Ubrigens handelt es sich
hier um die sogenannte ,Urwahl“ auf
Landesebene, wahlberechtigt sind eben-
falls nur Direktberater, der Ausschuss ist
ein direkt gewahltes Kollegialorgan.
Aber wie kann das Gremium Direkt-
vertrieb seine Direktberater konkret
unterstiitzen?

INFO NO

INFO WIEN

D) dieYmswe 19 JAHRE. {IBER 100.000 EURO. 62 WORKSHOPS:
Trau dich-Spendenabo

Nur aus starken Kindern kénnen starke Menschen werden.
=] NO-IBAN: AT54 2011 1800 8090 0001 WIEN-IBAN: AT27 2011 1800 8090 0002

EINEN PRAVENTIONSWORKSHOP AN EINER VOLKSSCHULE

STEUER

Mag. Sabine

Kosterski
Steuerberaterin

www.kosterski.at

Handwerkerbonus in den

Jahren 2024 und 2025:
handwerkerbonus.gv.at

Eingereicht werden kann ab 15. Juli
2024, wobei pro Kalenderjahr nur ein
Antrag méglich ist!

Achtung: ID Austria nnotwendig, Antrag
nur online moglich!

Die Bonushohe betragt 20% des Rech-
nungsbetrages, der maximale Bonus liegt
heuer bei 2.000,- (= Invest max. 10.000,--)
und néchstes Jahr bei 1.500,-, im Antrag
konnen mehrere Handwerksleistungen
abgerechnet werden.

Wie funktioniert dieser?

1. Gefordert wird nur die Arbeitsleistung
eines Handwerkers mit der entsprechen-
den Gewerbeberechtigung im privaten
Wohn- & Lebensbereich (zB Ausmalen,
Reparaturen, Einbau einer Kiiche etc.,
nicht fiir Planungs- und Beratungs-, Ent-
sorgungskosten). Ein Betrieb kann kei-
nen Handwerkerbonus beantragen. Die
Handwerker erbringen ihre Leistung bis
spatestens 31. Dez 2025.

2. Die Ausgaben miissen fiir die eigenen
Wohnzwecke genutzt werden, daher nur
Arbeiten des Handwerkers am Ort des
Haupt- oder Nebenwohnsitzes be-
gunstigt.

3. Eigentlimer oder Mieter konnen Bo-
nus beantragen Wohnungseigentumsge-
meinschaften konnen die Kosten der
Handwerker an die Gebaudeeigentiimer
verrechnen und so anteilig einen Antrag
stellen. Die beantragten Kosten diirfen
nicht durch eine Versicherungsleistung
gedeckt sein.

Tipps und Tricks zu steuerlichen Fragen
gibt es bei Mag. Sabine Kosterski.
www.kosterski.at

1




4. und 5. Oktober 2024
8. und 9. November 2024 -
22. und 23. November 2024 - JETZT AUCH

- WIFI St. Polten
WIFI Modling

FORDERUNGEN: 50% Gremium Wien

HOHERE LEHRANSTALT
FUR MODE

FACHSCHULE FUR MODE
AUFBAULEHRGANG FUR MODE
KOLLEG FUR MODE

HOHERE LEHRANSTALT FUR
WIRTSCHAFTLICHE BERUFE

FACHSCHULE FUR
WIRTSCHAFTLICHE BERUFE

SONDERFORMEN FUR
HORBEEINTRACHTIGTE

,,Direktvertrieb - Chance fiir die Zukunft*

e g e T T

7. und 8. Mirz 2025 - WIFI Amstetten
4. und 5. April 2025 - Bezirksstelle Zwettl
der Wirtschaftskammer Niederosterreich

ANTRAG & KURSANMELDUNG: direktvertrieb@wkw.at



WORK LIFE HAPPINESS

LFrau in der Wirtschaft® ist ein starkes Netzwerk fur selbststandige Frauen - von der Kleinstunter-

nehmerin bis zur Topmanagerin - und vertritt tiber 51.000 Unternehmerinnen in Wien.

1

3

WERBUNG

Veremt unter einem
gemeinsamen Schirm

Sie kommen aus allen Branchen, sind Grunder-
innen ebenso wie old best practicer, EPU und Ge-
schaftsfuhrende Gesellschafterinnen. Und es sind
rund 1.200 Direktberaterinnen.

Allesamt first ladies® im umfassenden Service-
netz der Wirtschaftskammer Wien.

Ilmmer mehr Betriebe in Wien wer-
den von Frauen gegriindet, Frauen
etablieren sich in der Wiener Wirt-
schaft zunehmend als  wichtige
Playerinnen.

Margarete Kriz-Zwittkovits, Vorsit-
zende von ,Frau in der Wirtschaft
Wien‘: ,Frauen sind heute selbstver-
standlicher Teil der Wiener Unterneh-
menswelt. Kein Wirtschaftsbereich
kann sich heute noch erlauben, auf
weibliche Expertise zu verzichten. Wir
sind stolz auf unsere Wiener Unterneh-
merinnen.”

Damit wird knapp jedes zweite Unterneh-
men in Wien von einer Frau gegriindet.
Trotz vieler erfolgreicher Unternehmen
gibt es flir Griinderinnen immer wieder
spezielle Herausforderungen.
Kriz-Zwittkovits: ,Die Herausforderun-
gen bei der Griindung sind sicherlich

//
(]
I.elchhgkelt des Seins in jedem Alter.

a Ao b e

auch das Bewusstmachen, dass man
sich hier voll und ganz dem Unterneh-
men widmen soll, und da spielen natiir-
lich Betreuungspflichten eine grofie
Rolle. Daher fordere ich ein flichen-
deckendes und ganzjahriges Angebot
fiir Kinderbildungs- und Betreuungs-
platze!”

Ales Mitglied konnen Sie die Wirtschaft
aktiv mitgestalten

Durch den kostenlosen Beitritt zu ,Frau
in der Wirtschaft” vernetzen Sie sich
mit selbststindigen Frauen und profi-

WOMAN
INBUSINESS

AWARD =

NUAD THAI MASSAGE

Der Index fiir innere Schénheit

tieren von zahlreichen Vorteilen und
Informationen rund um die Themen
Kinderbetreuungsgeld,  Betriebshilfe,
Wochengeld fiir Unternehmerinnen
und Businessauftritt.

Direktberaterinnen bewerben sich bis

31. August fiir den Woman in Business -
Award 2024

In finf Kategorien kénnen Sie lhr Un-
ternehmen ins Rampenlicht riicken und
andere Frauen inspirieren. Nutzen Sie
diese Biithne, denn Unternehmerinnen
gestalten ihre Zukunft selbst.

Aber was schreiben wir, Sie sind doch
Direktberaterin und als solche sowieso
auf allen Kanalen sichtbar, oder nicht?

Unser Tipp: WIFI-Lehrgang ,Digitale
Kommunikation“ (Seite 9) und melden
Sie sich fiir den Woman-Award an!
wko.at/pages/wba/start

ecccccce ecccccce eccccece eeccccoe ceccece

coe

WOHLFUHLSCHECK

Beriihre
den Kérper.

Beruhige

den Geist.

Ermassigung € 15,--

. bei Buchung 90 Minuten NUAD Thaimassage bzw.
Bonus € 30,-- bei Buchung Paar-| Massage gegen
Vorweis der Golden Card. -

} Tel. +43 660 3576 399

-------

Begliicke

die Seele.

ecee

www.bodymass.energy
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MOBILITAT

Ich will haben: Einen
kompakten SUV so um die 30
Tausend Euro, aber hybrid
soll er sein, chic designed und

zeitnahe lieferbar.

Was ist denn da

N ein nein, das ist nicht der
neue Jeep Avenger. Die-
ses jeepdhnliche Symbol fiir
Understatement, mit seinen 2
Millionen Nutzern eine echte
Erfolgsgeschichte, ist nun in
der 3. Generation in der Welt
der Reichen und Schoénen an-
gekommen. Er bietet stilvol-
les Understatement fiir Men-
schen mit Personlichkeit und
Strahlkraft, deren Image nicht
vom Pilotieren einer bestim-
mten Automarke abhéngt.

Esist ein Dacia Duster. Mehr
Franzose bereits, aber mit
rumanischen Wurzeln

Das Leben ist viel zu lurz, um
langweilige Autos zu fahren,
die meist glinstig sind. Der
neue Dacia Duster mit selbst-
bewusstem Design, bekann-
ten Offroad-Fahigkeiten ist so
vielseitig wie immer und viel-
leicht die Antwort auf die Fra-
ge, warum die Reichen reich
sind. Weil sie sparen beim
Fahren und Wert auf eine
Marke legen, deren Ideologie
sich mit personlicher Geistes-
haltung deckt.

Ehrliches Klimabewusstsein

schafft Image, nicht ein Stern,
ein Pferd oder ein Diamant

Wer im Stadtverkehr zeitgei-
stig elektrifiziert sein und
Uberland in der versorgungs-
sicheren (Uberhol)Spur fah-
ren will, der kommt an einem
hybriden KFZ nicht vorbei.

Wer mit 50 km verantwor-

= ¢

tungsbewusst rein elektrisch
urban, und am Land nicht im
Schritttempo, sondern sprit-
und nervensparend unter-
wegs sein will, der kommt am
Dacia Duster nicht vorbei.

Und wie stehts mit der promp-
ten Verfiigbarkeit?
Fehlanzeige. Egal ob die mit
dem Duster vergleichbaren
Modelle (Motorisierung, Aus-
stattung und Preis) wie Jeep
Avenger oder Alfa Romeo Ju-
nior, Wartezeiten von rund 6
Monaten verlangen nach Ge-
duld. Wir haben den Versuch
gestartet, einen Dacia Duster
Journey Hybrid mit 140 PS zu
erwerben.

Kaufversuch eines Duster

Journey Hybrid um €27.490,-
Wie schnell kommt man an
Informationen, Preise und
ans Auto? Die Homepage ist
einfach und schliissig aufge-
baut, auch die Konfiguration
verlduft unkompliziert. Die

- Bankkonto:
. Trennung von
- Privat- und

im Renault-Dacia Autohaus
Sonnleitner. Meine gezielten
Fragen konnte der sehr nette
Verkaufer verstiandlich beant-
worten und schon safd ich in
einem Duster. Mit einem Ge-
fiihl, dass der Ruméne auf der
Hohe unseres automobilen
Zeitalters angekommen ist,
mit der notwendigen Ausstat-
tung, angenehmer Haptik und
einer leichten Enttduschung.
,Lieferzeit mindestens 5 Mo-
nate, aber die Vorfreude lebt",
meint Valentin Faast.

Alles andere erfahren Sie
unter www.dacia.at

Kontaktaufnahme seitens des
Autohauses erfolgt am glei-
chen Tag, und schon war ich

Finanzen: ™=

Geschaftskonto! [

So mancher Einzelunternehmer, vor allem wenn er blof3
: Waren vermittelt und wenig Kundeninkasso betreibt,
wickelt diese ,Bagatellgeschifte” iiber sein privates Giro-
i konto ab. Grundsitzlich ist ein Geschiftskonto (gesetzliche
i Verpflichtung gibt es keine) zu empfehlen, denn es hilft dabei,
private und geschaftliche Transaktionen zu trennen, es bietet
i auRerdem sinnvolle Zusatzfunktionen, und es erleichtert
auflerdem die Buchfithrung und die Steuererkldrung. Einige
i Banken bieten Zusatzdienste zum Konto an - etwa kostenlose
i Buchhaltungssoftware oder die Anbindung eines Onlineshops.
Bei der Wahl des Anbieters, also der Bank, sollte man aber
i nicht nur auf die Kosten achten, sondern auch, wie das eigene
Bankverhalten ist. Habe ich Geldtransaktionen in bar zu tati-
i gen, ist eine traditionelle Bank mit Filialnetz bequemer. Benéti-
i ge ich keine stationdren Beriihrungspunkte mit der Bank, wih-
le ich ein reines Online-banking. Auch auslandische Anbieter
i werden immer attraktiver. Recherchetipp: gratiskonto.at

Fotos: BYD/Denzel

Foto: pixabay.com



Kleider machen Erfolg. Der erste Eindruck ist der wichtigste

auf dem daily-Catwalk, es gibt keine zweite Chance.

15

Die richtige Kleidung &

im Job zeigt, dass man

professionell und ge-

wissenhaft ist und sie
generiert Vertrauen
in die Fahigkeit

einer Person.

.

Kostum oder Anzug?

Businessetikette en vogue

Chichi, aber trotzdem en vo-
gue sein. Gerade im Herbst
neigen Frauen eher dazu, auf
gedeckte Farben zu setzen.
Dabei kann ein Klecks Farbe
beim Look doch echte Wun-
der nicht nur fiir unser
Gemiit, sondern auch unser
Business bewirken.

Unser Tipp: Wissen aneignen
iiber Businessetikette

Ein Tool des WIFI-Kurses ,Di-
rektvertrieb - Chance fiir die
Zukunft“ beschaftigt sich mit
Themen der sogenannten
nonverbalen Kommunikation.
Outfit und Korpersprache

Foto: pixabay.com

Das Faule daran ist, dass
bei Ménnern ein Anzug
geniigt, um der Businesswelt
zugehorig zu sein und Frauen
stdndig in die Kritik wegen ih-
rer Auferlichkeiten geraten.
Ihre Kleidung ist schnell zu

unweiblich. Dass Frauen mit
ihren Outfits in der Offentlich-
keit haufiger thematisiert wer-
den, liegt unter anderem dar-
an, dass Méanner in der Busin-
esswelt eine Uniform tragen,
den Anzug eben.

Die Spielregeln, an die sich
Frauen halten miissen, sind
sehr einfach: Nicht das Mode-
spiel mitspielen, mit all dem

zahlen zum ersten Eindruck
bei der Begegnung mit einem
Menschen, der zum Stamm-
kunden werden soll.

kurz, zu eng, zu bunt, zu bie-
der, zu grau, zu modisch, zu

Auffallen mit Ausgefallenem?

Kreditkarten:
Nichts geht mehr
ohne im daily
Business

Trotz vielerorts alternativer Bezahlangebote wie PayPal
oder Sofortiilberweisung, mit der Kreditkarte gehts be-
quem einfacher. Wem der Antrag iiber seine Hausbank mit Li-
mitdiskussion zu mithsam und die Spesen zu teuer sind, fiir den
bieten sich zwei Alternativen an, die ganz oben auf der Liste des
Vergleichsportals durchblicker.at stehen.

Auch bieten immer mehr Institute eine Kreditkarte zum Nullta-
rif an, und das ganz ohne Bindung oder Haftung einer ,Haus-
bank“. Die Bestellung ist einfach, mittels Video-Gesichtserken-
nung authentifiziert man sich und die Karte kommt per Post ins
Haus. Natiirlich, ohne Bonitadtscheck geht nichts, aber der Vor-
teil dieser Karten ist, dass keine ,Hausbank” fiir das Limit ga-
rantieren muss, von Beginn an hat man einen verfiigbaren Rah-
menbetrag (ab 1.000,-- bis 6.000 Euro), die Monatsabrechnung
ist tibersichtlich gestaltet.

Zusatzlich bieten sich Karteninhabern viele ,Clubvorteile” auf
den jeweiligen Webseiten an.

Foto: pixabay.com

CHARITY-TANZABEND

DES TURNVEREINS YBBS 1885
ZUEUNSTEN I]EH MI]WE PBAVENTIUNSWDBKSHDPS

STADTHALLE YBBS
- TANZ- UND SHOWBAND PRIMAVERA
. BOOGIELOUNGEIM 06
TAXITANZER

Einlass: 19 Uhr

Tickets erhaltlich:

www.tv-ybbs.at und Trafiken Ybbs
Tischreservierung: 0676 6400032

Der Reinerlés des Abends geht an ., die méwe - Kinderschutzprojekt”
zur Verhinderung von Gewalt und Missbrauch an Volksschulen in NO

del® 9 VOLKSBANK \..... :_‘f_-; N |

nIIIuI MANK
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Obfrau

Bauer
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Maria Nichterl
Einladu
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EIisabeh Buttura

Kristina Johanna

Dr.rer.nat Claudia

Sylvia Moser
Obfrau-Stv.

Unsere klugen Kopfe. Die Ausschussmitglieder im

ng zum Branchenfriihstiick:
-

)

»MIND-CHANG
WORKSHOP 4

Konnen Sie die eigenen Fahgikeiten optimal
einsetzen und alles erreichen, was Sie wollen.
Die ersten 72 Stunden entscheiden iiber den
Erfolg.

KR Romn Buttura
Obfrau-Stv.

10. Sept. 2024
um 8.30 Uhr,
Hotel Daniel

Anmeldung
unter

77\

p \ 1Y/
Josef Dorn Mag. Huberta Ing. Frank Gorec Oka DI Jadali Qumars
Eckel Erdbriigger

WIRTSCHAFTSKAMMER WIEN
Der Direktvertrieb

Fragen Sie unsere
best practice Experten

Wenn sich 16 Direktberater ehrenamtlich, neben ihrem persénlichen Geschaftsauf-
bau fur die Branche engagieren, dann kann dies nur einen Beweggrund haben:
Direktberatern hohen unternehmerischen Nutzwert stiften sowie

Image und Berufsbild positiv verankern.

10. September
Branchenfriihstiick
Hotel Daniel, Wien

4., 5., Oktober
WIFI-Kurs St. Polten (8)
8., 9. November
WIFI-Kurs Modling (8)
25. Oktober

Workshop Mind Changer
18. November
Genie-Workshop (9)
22., 23. November
WIFI-Kurs

Maﬁuela
WeiBenbacher

Wolfgang

Schlader

A
.
1 /. : A i
1 |
1 /Y ¥
i ¥ R
! " i g ﬁﬁ*’y‘:ﬁ\‘ ¥
:[AndreasGurghianu DI (FH) Petra Mag. Bernhard | Julia Brigitte Wolfgang
1 Geschaftsfihrer Christina Thomar| Ernst Gruber Buttura Thell

direktvertrieb@wkw.at

Tel. +43 1 51450-3003 derdirektvertrieb.at/wien



