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In einer digitalen Ara, in welcher der Online-Auftritt den
Geschaftserfolg malRgeblich beeinflusst.



Die Bedeutung des Online-Marketings




Wo beginnt man?

Welche Ziele?

z.B. neue Kunden, Markenbekanntheit steigern, Mitarbeiter suchen,...???
Wo halt sich meine Zielgruppe auf?

Facebook, Instagram, Google, Snapchat, Xing, TikTok, Linkedin, YouTube,...?

>> Online Marketing Strategie & Plan



Social Media Plattformen

https://www.saferinternet.at/services/jugend-internet-monitor



https://www.saferinternet.at/services/jugend-internet-monitor

10.Tipps zur Steigerung lhrer Online-Sichtbarkeit

Online Marketing Strategie (Forderungen)

Wordpress Webseiten und bloggen oder podcasten.
Suchmaschinenoptimierung (SEO) - z.B. “Google My Business”
Social-Media-Prasenzen (Facebook, Instagram, Linkedin,...)
Grafikdesign-Tool Canva.com flir Content Marketing

Social Media Planung: z.B. “Meta Business Manager”(App)
Werbeanzeigen auf Facebook, Instagram, Google,...

Landing Pages um wertvolles Wissen anzubieten (Webinar)
Kostenfreie E-Mail-Marketing-Software (Mailchimp.com)

10 Analyse und laufende Optimierung (Google Analytics)
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1.0nline Marketing Strategie (FOrderungen)
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Informiere dich gut Uber die Branche, in der du dich selbststandig machen méchtest und
beobachte, was die Konkurrenz macht. Was funktioniert gut?

Erstelle eine Strategie & Plan und setze um. Lerne laufend und optimiere!

https://www.nataschaljubic.at/social-media-beratung/



https://www.nataschaljubic.at/social-media-beratung/

2.Tipp: Wordpress Webseiten (Ideal)

https://www.nataschaljubic.at/10-tools-um-kostenfreie-webseiten-zu-erstellen/



https://www.nataschaljubic.at/10-tools-um-kostenfreie-webseiten-zu-erstellen/

2. Tipp: Wordpress Webseiten & Bloggen

https://www.lieberbacken.com/

https://www.blogheim.at/topblogs


https://www.lieberbacken.com/
https://www.lieberbacken.com/
https://www.blogheim.at/topblogs

2.Tipp: Wissen via Podcasts

Ali Mahlodji auf Facebook
Hier gehts zur Folge - have fun!

Spotify:
https://open.spotify.com/episode/SNWDKxgRZhtl5ac
q3EGPWi

Apple Podcast: https://podcasts.apple.com/.../402-
ali.../id1231392085...

Podigee: https://newwork.podigee.io/403-402-ali-
mabhlodiji...

https://www.facebook.com/mahlodii



https://open.spotify.com/episode/5NWDKxgRZhtl5acq3E6PWi?fbclid=IwAR09Nuzn_nObE0g4OZu7E1ervzwzkYV9rT68_vKJBdIByVqFUpmu4LBs5E4
https://open.spotify.com/episode/5NWDKxgRZhtl5acq3E6PWi?fbclid=IwAR09Nuzn_nObE0g4OZu7E1ervzwzkYV9rT68_vKJBdIByVqFUpmu4LBs5E4
https://podcasts.apple.com/de/podcast/402-ali-mahlodji-unternehmer-keynote-speaker-autor/id1231392085?i=1000634574097
https://podcasts.apple.com/de/podcast/402-ali-mahlodji-unternehmer-keynote-speaker-autor/id1231392085?i=1000634574097
https://newwork.podigee.io/403-402-ali-mahlodji-unternehmer-keynote-speaker-autor-und-trendexperte-fur-arbeit-und-bildung?fbclid=IwAR2PXYkYtx7_160q-h5-f0I8rMqNL8Tb1l246EZHBLxXGDCbPFi5LfOHuRk
https://newwork.podigee.io/403-402-ali-mahlodji-unternehmer-keynote-speaker-autor-und-trendexperte-fur-arbeit-und-bildung?fbclid=IwAR2PXYkYtx7_160q-h5-f0I8rMqNL8Tb1l246EZHBLxXGDCbPFi5LfOHuRk
https://www.facebook.com/mahlodji/posts/pfbid0hujbVXCAraWZkLu2xtA461ToaUbauh4SehmWdtg4TfrWsML9yGuXcBMDfEHbjCv5l
https://www.facebook.com/mahlodji

2. Tipp: Podcasts auf Spotify

https://open.spotify.com/episode/SNWDKxgRZhtl5acqg3E6PWi



https://open.spotify.com/episode/5NWDKxgRZhtl5acq3E6PWi
https://open.spotify.com/episode/5NWDKxgRZhtl5acq3E6PWi

2.Tipp: Apple Podcasts

https://podcasts.apple.com/de/podcast/402-ali-mahlodiji-
unternehmer-keynote-speaker-



https://podcasts.apple.com/de/podcast/402-ali-mahlodji-unternehmer-keynote-speaker-autor/id1231392085?i=1000634574097
https://podcasts.apple.com/de/podcast/402-ali-mahlodji-unternehmer-keynote-speaker-autor/id1231392085?i=1000634574097

2. Tipp: Podcasts auf Podigee

https://newwork.podigee.io/403-402-ali-mahlodji-unternehmer-
keynote-speaker-autor-und-trendexperte-fur-arbeit-und-bildung



https://newwork.podigee.io/403-402-ali-mahlodji-unternehmer-keynote-speaker-autor-und-trendexperte-fur-arbeit-und-bildung
https://newwork.podigee.io/403-402-ali-mahlodji-unternehmer-keynote-speaker-autor-und-trendexperte-fur-arbeit-und-bildung

2. Tipp: Webseilten mit Canva.com (kostenfrel)

https://www.canva.com/



https://www.canva.com/
https://www.canva.com/

3.Tipp: Google My Business Eintrag (SEQO)

https://www.google.com/intl/de at/business/



https://www.google.com/intl/de_at/business/
https://www.google.com/intl/de_at/business/

3.Tipp: Google My Business Eintrag (SEO)

https://www.google.com/intl/de at/business/



https://www.google.com/intl/de_at/business/
https://www.google.com/intl/de_at/business/

4. Tipp: Social Media Prasenzen

https://de.statista.com/statistik/daten/studie/71251/umfrage/einsatz-von-social-media-durch-unternehmen/


https://de.statista.com/statistik/daten/studie/71251/umfrage/einsatz-von-social-media-durch-unternehmen/

4.Z1elgruppe und Ihre Ansprache

Fragt mal nach bei der kinstlichen Intelligenz: z.B. https://chat.openai.com

1. Wer? Welche Probleme und Bedurfnisse hat die Zielgruppe?

2. Welchen Zustand witinscht sich die Zielgruppe?

3. Wo halt sie sich auf? Auswahl der richtigen Kommunikations-Plattformen
4. Interaktionen, Angebote zur LOsung anbieten!



4.Tipp: Social Media Prasenz: Facebook

https://www.facebook.com/business/learn/courses



https://www.facebook.com/business/learn/courses
https://www.facebook.com/business/learn/courses

4.Tipp: Social Media Prasenz

Zielgruppe

1. Demografie

Interessen

3. Verhaltensweisen bei
Kaufentscheidungen

4. Probleme

5. LOsungen

N

https://www.facebook.com/business/learn/lessons/identify-target-audience



https://www.facebook.com/business/learn/lessons/identify-target-audience

4.Tipp: Social Media Prasenz

Kunden kennen

Welche Zielgruppe?

Wer genau?

Welche Probleme?

Welche Losungen habt ihr?
Wie unterscheidet man sich
von anderen?

https://www.facebook.com/business/learn/lessons/creat
e-target-

audience?course id=150681406335799&curriculum id=528
076991427354



https://www.facebook.com/business/learn/lessons/create-target-audience?course_id=150681406335799&curriculum_id=528076991427354
https://www.facebook.com/business/learn/lessons/create-target-audience?course_id=150681406335799&curriculum_id=528076991427354

4. Tipp: Social Media Prasenz

Facebook Profil versus Seite (Reichweite/Ads schalten)

Facebook Profil Facebook Seite

4925 FOIIOwer d 1756 GefOIQt 3197 Follower N 326 Gef0|gt
https://www.facebook.com/nataschaljubic/ https://www.facebook.com/forbusinesses



https://www.facebook.com/forbusinesses
https://www.facebook.com/nataschaljubic/

4.Tipp: Facebook - Shop (+Instagram)

https://www.facebook.com/business/shops



https://www.facebook.com/business/shops

4.Tipp: Facebook Statistiken

25



4.Tipp: Facebook Beispiel

https://www.facebook.com/flottelotte.kochwerkstatt/posts/pfbid02gP
GpWuKTbzGZyepF6BtSTBBKdwuyogSpABfafT SqUFfxXv4hxej4YV
X58rmbETeJl



https://www.facebook.com/flottelotte.kochwerkstatt/posts/pfbid02gPGpWuKTbzGZyepF6BtSfBBKdwuyogSpABfafTSgUFfxXv4hxej4YVX58rmbETeJl
https://www.facebook.com/flottelotte.kochwerkstatt/posts/pfbid02gPGpWuKTbzGZyepF6BtSfBBKdwuyogSpABfafTSgUFfxXv4hxej4YVX58rmbETeJl

4.Personlichkeit zeigen

https://www.instagram.com/p/CkNYw4ht0J-/



https://www.instagram.com/p/CkNYw4ht0J-/

4.Tipp: Social Media Prasenzen

Vollpension

1. Authentisch

2. Auf Augenhdhe
kommunizieren

3. “Menschlich”
4. Unterhaltsam

https://www.facebook.com
/Vollpension.Wien




4. Tipp: Reels

Vollpension.at

Reels boomen!

https://www.facebook.com/reel/636965661594108




4. Tipp: Reels

Backen lernen

Reels boomen!

https://www.facebook.com/reel/1420792225337349




4. Tipp: Authentisch

https://www.facebook.com/brotsuechtig



https://www.facebook.com/brotsuechtig/posts/pfbid0jCm8cHR8y3TMKnAenpJpGbSBpnDs8zTTDAzysRrb1Bk5T8PrSoyyuWF7Vh9ZJmx8l

4. Tipp: Unterhaltsam

https://www.instagram.com/p/CzVphl7M iD/



https://www.instagram.com/p/CzVphl7M_iD/

4. Tipp: Partnerschaften (Reichwelite steigern)

Partnerschaften _
https://www.instagram.com/vegan.wien/



https://www.instagram.com/vegan.wien/
https://www.instagram.com/p/Csynjx_MfyI/

5.Tipp: Canva.com - Social Media Content

Kostenloser Online Editor https://www.canva.com



https://www.canva.com

5.Tipp: Canva.com - Social Media Content

https.//www.canva.com
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https://www.canva.com

5.Tipp: Instagram Content + Canva.com

https.//www.canva.com



https://www.canva.com

5.Tipp: Alle Social Media Formate

Facebook, Instagram, Webseiten, Banner, Videos schneiden,...

https.//www.canva.com



https://www.canva.com

6.Tipp: Meta Business Suite



6.Tipp: Meta Business Suite - Vorausplanen



6.Tipp: Facebook / Instagram - wie oft posten?

Guter Content in Form eines
personlichen Kurz-Videos hat die meiste
Reichweite z.B. Reels

Jede Plattform misst und beobachtet
die Reaktionen (Likes, Kommentare,
Teilen) auf einen Beitrag!



7. Tipp: Werbeanzeigen schalten

Zeitplan und Dauer &

% Startdatum 0 Startzeit

15.11.2023 ~ 1105
Tage Enddatum
7 @ @ @ 22.11.2023
Deine Anzeige wird heute verdffentlicht und lauft fir insgesamt 7 Tage bis zum 22.11.2023.

Gesamtbudget @

Geschatzte Reichweite: 216—626 Kontenlibersichts-Konten pro Tag

€8,00~

1,00 € 300,00 €

Ahnliche Unternehmen geben Ublicherweise 84,00 € aus und
= kénnen so 189 link-klicks erzielen.



8.Tipp: Landing Page



9.Tipp: E-Mail Marketing

Kostenfreie Canva Webinar Termine:

16.01.2024 von 17:00 - 18:00
Canva Teil 1:
Von der Idee bis zur Vermarktung

06.02.2024 von 17:00 - 18:00

Canva Teil 2:

Von der Idee bis zur Vermarktung - Die Kl
von Canva macht es moglich

Newsletter Anmeldung
http://eepurl.com/gNWTLr



http://eepurl.com/gNWTLr

10.Tipp: Google Analytics

https://analytics.google.com



https://analytics.google.com/
https://analytics.google.com

10.Tipps: Zusammenfassung

Online Marketing Strategie

Wordpress Webseiten und bloggen oder podcasten
Suchmaschinenoptimierung (SEO) - z.B. “Google My Business
Social-Media-Prasenzen (Facebook, Instagram, Linkedin,...)
Grafikdesign-Tool Canva.com flir Content Marketing

Social Media Planung: z.B. “Meta Business Manager”(App)
Werbeanzeigen auf Facebook, Instagram, Google,...

Landing Pages um wertvolles Wissen anzubieten (Webinar)
Kostenfreie E-Mail-Marketing-Software (Mailchimp.com)

10 Analyse und laufende Optimierung (Google Analytics)

”
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1.0nline Marketing Strategie (FOrderungen)
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Informiere dich gut Uber die Branche, in der du dich selbststandig machen méchtest und
beobachte, was die Konkurrenz macht. Was funktioniert gut?

Erstelle eine Strategie & Plan und setze um. Lerne laufend und optimiere!

https://www.nataschaljubic.at/social-media-beratung/



https://www.nataschaljubic.at/social-media-beratung/

Online Marketing Strategie (FOrderungen)

Neugruinder Forderungen sind bei der Wirtschaftskammer Wien verfigbar!

Kontaktieren Sie mich fur ein kostenfreies Erstgesprach!

https://www.nataschaljubic.at/social-media-beratung/



https://www.nataschaljubic.at/social-media-beratung/

Kostenfreie
Workshops

https://www.wko.at/wien/veranstaltungen/social-media-marketing-grundlagen
https://www.nataschaljubic.at/termine



https://www.wko.at/wien/veranstaltungen/social-media-marketing-grundlagen
https://www.nataschaljubic.at/termine

—>  FRAGEN?

Jetzt kostenfreies 20.min Erstgesprach:

Mag.Natascha Ljubic, BSc
Social Media Expertin seit 2004
NEL Media - Digitales Marketing
Tel: 0664 54 45 700
NL@Nataschal jubic.at
https://www.nataschaljubic.at
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