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Businessplan

Wozu?

Der Businessplan ist Ihr
,roter Faden” auf dem Weg
zur Selbststandigkeit.
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Alles nach Plan
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Der Businessplan
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Businessplan
Aussehen und Form f

20-30 Seiten
Vollstandigkeit
Rechtschreibung
Ubersichtlichkeit

Graphische Aufbereitung

Der erste Eindruck zahlt
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Businessplan

Struktur
Deckblatt Branche, Markt & Wettbewerb
Inhaltsverzeichnis Marketing & Vertrieb
Executive Summary Erfolgs- & Finanzplanung
Produkt bzw. Dienstleistung Anhang

Unternehmen & Management
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Cz/b

Businessplan

Executive Summary

Weckt das Interesse des Lesers
umfasst 1-2 Seiten

wird zum Schluss geschrieben

Geht auf folgende Punkte ein

Die Idee Die Vermarktung
Das Team Die Finanzen
Das Unternehmen Der Erfolg
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Produkt / Dienstleistung

Beschreibung

Kundennutzen

Nachhaltigkeit

USP /Alleinstellungsmerkmal
Starken & Schwachen

Markenschutz und Patente
Innovationsgrad

Leistungserstellung
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Businessplan

Welches Problem wird gelost?

(Kundennutzen
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Businessplan

Was zeichnet dich aus?

USP/

Alleinstellungsmerkmal

L, R
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Unternehmen & Management

Grinder (-team)

Erfahrungen

Fahigkeiten

Informationen zum Unternehmen (Standort)
Status der Griindung
Organisationsstruktur
Unternehmensanalyse / SWOT-Analyse
Ziele

Umsetzungsplanung
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Businessplan

Zusammenspiel

CGrinder (-team)
Erfahrungen

Fahigkeiten

Initiative
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Businessplan
Branche, Markt und Wettbewerb

Branche

Markt & Absatzpotenzial
Zielgruppen

Trends
Konkurrenzanalyse

Markteintrittsbarrieren & Abhangigkeiten
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Businessplan
Zielgruppe VIP-Loge Londoner Oper

CZielgruppen
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Zielgruppe - Personas
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Henry Mitchell — Der wohlhabende Geschaftsmann

@ Alter: 62 Jahre @ Beruf: CEO eines internationalen Unternehmens. @® Einkommen: Sehr hoch (tber 500.000 £ jahrlich)
® Lebensstil: Luxurids, haufig auf Geschaftsreisen, Networking auf hochkaratigen Events. @ Sstandort: London, UK

@ Hobbies und Interessen: Kunst und Kultur, Philanthropie, Golf, exklusive Events besuchen

Motivationen:

* Eindruck auf Geschaftspartner und Kunden
machen

Marketingstrategie:

* Personliche Einladungen zu exklusiven
Veranstaltungen und Besichtigungen der
VIP-Logen

* Zugang zu exklusiven und luxuriésen
Erlebnissen

Inhalte, die die luxuriosen Aspekte und
» Unterstitzung der lokalen Kulturszene Vorteile der VIP-Logen betonen
» VIP-Events und exklusive Networking-

Herausforderungen Gelegenheiten in der Oper

» Zeitmangel aufgrund von beruflichen Verpflichtungen

* Hohe Erwartungen an Service und Qualitat



Charlotte Davis — Die kulturbegeisterte Philanthropin

® Alter:38lJahre @ Beruf: Kunstméazenin und Vorsitzende einer wohltatigen Stiftung @ Einkommen: Hoch (iiber 200.000 £ j&hrlich)
@ Lebensstil: Kulturell engagiert, haufig auf gesellschaftlichen Veranstaltungen, engagiert in der Kunstszene @ Standort: London, UK

@ Hobbies und Interessen: Kunst und Musik, Wohltatigkeitsarbeit, Networking mit Kiinstlern und Kulturférderern

Motivationen:

* Forderung und Unterstlitzung der lokalen
Kulturszene

Marketingstrategie:

* Zusammenarbeit mit kulturellen Stiftungen

* Zugang zu exklusiven kulturellen Erlebnissen und Organisationen

* Moglichkeiten zur Vernetzung mit o * Einladung zu speziellen Veranstaltungen, die
Gleichgesinnten und Kiinstlern - o kulturellen und philanthropischen Zwecken
. dienen
* Prestige und gesellschaftliches Ansehen -
* Prasentation der VIP-Logen als ideale
% Plattform fir exklusive Kultur- und

Herausforderungen | Wohltatigkeitsveranstaltungen

e Auswahl der besten kulturellen Investitionen

* Bedirfnis nach authentischen und einzigartigen
Erlebnissen



James Wilson — Der aufstrebende junge Unternehmer

@® Alter:30Jahre @ Beruf: Griinder und Geschaftsfihrer eines erfolgreichen Startups

@ Einkommen: Mittel bis hoch (iber 100.000

£ jahrlich) ® Lecbensstil: Dynamisch, technologieaffin, networking-orientiert @ Standort: London, UK @ Hobbies und Interessen:

Technologie und Innovation, Start-up-Events, moderne Kunst und Musik, exklusive Erlebnisse

Motivationen:

Aufbau eines prestigetrachtigen Images fiir
sein Unternehmen

* Schaffung von einzigartigen Erlebnissen fir
Mitarbeiter und Geschaftspartner

* Zugang zu exklusiven Netzwerken und
potenziellen Investore

e Erleben und GenieRen von Kunst und Kultur

Herausforderungen

* Begrenztes Budget im Vergleich zu etablierten Unternehmen

¢ Suche nach innovativen und wertvollen Investitionen

Marketingstrategie:

Spezielle Pakete fiir Startups und junge
Unternehmen anbieten

Kooperationen mit Technologie- und
Innovationsveranstaltungen

Nutzung sozialer Medien und digitaler
Plattformen, um die Vorteile und Erlebnisse
der VIP-Logen hervorzuheben
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Branche, Markt und Wettbewerb

CKonkurrenzanalyse
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Businessplan

Wer ist meine Konkurrenz?

C Konkurrenzanalyse

(i2b Businessplan o ered by ERSTES SPARKASSES [IHE=

Initiative



Businessplan

Wer ist meine Konkurrenz?

Pizza

Sushi
Lieferservice
Suppe
Weckerl
Kebap

Bowl
Burger

Schnitzel

0Oy ey gy gy gy gy gy g

Supermarkt
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Marketing & Vertrieb

Marketingstrategie & Kommunikationskanidle
Vertriebsstrategie & Vertriebskanale
Preisgestaltung

Kundenservice & Zahlungskonditionen
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Was kostet ein Inserat?

Kommunikationskandle

Businessplan
Initiative
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DiePresse

Wofiir haftet der Reiseveranstalter?

Urlaub. Auch wenn sich das Flugchaos des vergangenen Sommers kaum wiederholen wird: Wer
bei allfilligen Problemen haftet, ist auch heuer noch ein Thema
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Reichen Sie Ihren Businessplan bis 1. Oktober 2023 auf www.i2b.at/Wettbewerb
ein und nutzen Sie die Chance auf Preise im Gesamtwert von tiber 200.000 Euro
fur Ihren Start in die Selbststandigkeit!
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Businessplan

Erfolgs- und Finanzplanung

Grindungs- und Investitionskosten
Kostenplanung

Absatz- und Umsatzrechnung
Plan-Gewinn- und Verlustrechnung
Ausfiihrliche Planung (Plan4You)
Kapitalbedarf und Finanzierungsquellen

Finanzierungslosung (fundnow)
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Anhang

Cz/b

Lebenslauf

Zeugnisse

Referenzen

Zulassungen und Genehmigungen
Vertrage und schriftliche Vereinbarungen

Satzung und Firmenbuchauszug
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Profile der Schliisselpersonen
Organigramm
Imagebroschiire

Patente und Schutzrechte

Marktrelevante Informationen



Businessplan

Worauf besonders zu achten ist

Kundensegmentierung
Wer ist meine Zielgruppe?
Wer ist mein erster Kunde?
Ein Produkt/eine
Dienstleistung ist nie fiir
alle relevant

Wettbewerbsanalyse

Ein Produkt/eine
Dienstleistung ist nie
konkurrenzlos. Welcher
Anbieter erfillt die selben
oder dhnliche Bediirfnisse?
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USP
Der USP muss klar
herausgearbeitet werden.



Businessplan

Worauf besonders zu achten ist

Grindungsteam Unternehmens-

Was ist Ihr Hintergrund/ prozesse/Organisation
Ihre Kompetenz um lhre Sorgen Sie frihzeitig
Idee erfolgreich far Struktur
umzusetzen?
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Preispolitik

Optimale Preisfindung,
kostendeckend, wie viel ist
der Zielgruppe das Produkt/
die Dienstleistung wert?
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Services
Uberblick

Wissensvermittlung

@
i2b & 6

’ ‘ Network

Wettbewerb

==

Informationen
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Services
i2b Handbuch

Das Rezept tir Ihre eigene SWOT-Analyse

Hilfreicher Leitfaden

Das i2b Handbuch ist als
Arbeitsbuch zur Erstellung eines
Businessplans zu verwenden
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Services
i2b Online-Assistent

Online Editor

® Executive Summary
® Produkt/Dienstleistung

Unternehmen & Management
Editor zur angeleiteten
schriftlichen Erfassung
eines Businessplans

nt und (Grindu
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Services
i2b Word-Vorlage
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Services

elLearning

@

Businessplan
Initiative

Modul 1
Die i2b Services —
How to

Modul 5
Marketing und
Vertrieb

Modul 2
Executive
Summary

Modul 6
Unternehmen und
Management

powered by ERSTES: SPARKASSES [UIE=

Modul 3
Produkt und
Dienstleistung

Modul 7
Erfolgs- und
Finanzplanung

Modul 4
Branche, Markt
und Wettbewerb

Modul 8
Geschaftsmodell
testen
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Services

Nutzliche Tools

Cz/b

Die Zukunft der Unternehmensfinanzierung

plandyou.online fundnow

EES fgEPY

Break-Even-Rechner Zahlen im Griff

Businessplan
Initiative
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insurance4business

n Ihrer Selbststandigkeit und als Unternehmen ist es wichtig, sich vor unangenehmen
Informieren Sie sich Uber unsere betriebliche und private Risikovorsorge.
nis-Analyse fur Ihr Unternehmen. Wahlen Sie die Angaben zu Ihrem Unternehmen uny

bsicherung fiir Absicherung Cyber-Risiko  Absicherung Rechtsstreitig|

flle Alle v Alle

insurance4business

Mindestumsatzrechner



Services

Expert:innen-Feedback

¢

Detaillierte Fachfeedbacks auf den /
Businessplan durch unsere Expert:innen
0
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Services

Expert:innen

Steffen Gessner Elfriede Kraft Kambis Kohansal Vajargah Birgit Polster Jiaran Wang

Fur unser Fachfeedback Service stehen Ihnen 6sterreichweit liber 150 Expert:innen zur Verfligung.
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https://www.i2b.at/netzwerk/expertinnen/
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Services

Osterreichweites Partnernetzwerk

austria
wirtschafts QC
sarvice

= Bundesministerium - o o
I 5 = Bundesministerium
Bildung, Wissenschaft
und Forschung Finanzen

Deloitte
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CONDA e

agentur

‘wien
zeroz2i

Ein Fonds der
Stadt Wien

tec
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FRAU IN DER WIRTSCHAFT

______

Talent
Garden
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Wettbewerb

Kategorien und Sonderpreise

Studierende Betriebsnachfolge Social Business
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Wettbewerb

Die Einreichung

Registrieren Sie sich und reichen
Sie lhren finalen Businessplan
uber lhren kostenlosen myi2b-
Account ein.

Wettbewerbs Timeline 2024

Einreichungen jederzeit moglich

Das Finale

Die 5 Besten einer Kategorie
treten in dieser Pitching-
Veranstaltung vor einer rund 40-
kopfigen Jury an.

29.09.2024

Einreichschluss
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Die Pramierung

Die Gewinner:innen werden bei

einer grof3en
offentlichkeitswirksamen Gala
ausgezeichnet.

19.11.2024 05.12.2024

Finale — Pitch Preisverleihung



Kontakt

Lisa Rupp Nicole Kus Emanuel Bréderbauer
Stv. Geschéftsfuhrerin Projektmanagerin Geschéftsfihrer
rupp@i2b.at kus@i2b.at emanuel.broederbauer@erstebank.at
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