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Checkliste fiir

Unsere Werte im
Direktvertrieb

den Start ins

Selbststandigkeit
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Welcher Beweggrund ist

mein emotionaler Motor?

\

Nach Jahrzehnten des international erfolgreichen Geschaftsaufbaus der
verschiedenen Direktvertriebsunternehmen hat sich gezeigt, dass jene
Geschaftspartnerinnen den grofBten Erfolg haben, welche auf folgende zwei
Fragen eine emotionale Antwort geben konnten.

.Was wiirde sich fiir mich andern, wenn ich 500,- Euro im
Monat mehr zur Verfiigung hatte?*

Mit dieser Frage legen Sie den Grundstein fiir Ihren erfolgreichen Geschafts-
aufbau, da wir alle beim Einstieg mit null Einkommen beginnen. Der Start in
diese Form der Selbststandigkeit ist nicht von groBem Einkommen begleitet,
sondern zeigt, dass Sie an der Philosophie dieser Wirtschaftsform interes-
siert sind.

Trotzdem ist es ein wesentlicher Erfolgsfaktor, den Aufbau eines ,kleinen”
Geschaftes auch zu wiirdigen. Denn dies ist auch der Grundstein fiir ein
groBeres Einkommen.

-Was wiirde ich mit meinem Leben anfangen, wenn ich
nicht wegen Geld arbeiten miisste?“

Diese Frage impliziert die Entscheidung, unter allen Umstanden durch-
zuhalten und alle Hiirden auf dem Weg zu lberwinden. Das klingt fiir Sie
jetzt vielleicht dramatisch, ist aber einer der wesentlichsten Erfolgsfakto-
ren Uberhaupt. Denn wenn ich fiir meine Arbeit nur mir selbst gegeniiber
Rechenschaft ablegen muss, neigen Menschen haufig zu sehr toleranten
Entschuldigungen.

OBMANN DI MICHAEL FORSTER
LANDESGREMIUM DIREKTVERTRIEB
WIRTSCHAFTSKAMMER TIROL
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alles ...

... aber je klarer das Ziel
und der Wegq, desto schneller

und erfolgreicher werden
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Wie beim Start jeder Selbststandigkeit, ist die Aufregung
und die Spannung auf die neue Aufgabe ein sehr schones
und befliigelndes Gefiihl. Im Gegensatz zu den meisten
anderen Selbststandigkeiten erfordert jedoch die Tatigkeit
im Direktvertrieb oder im Network Marketing keine grof3e
Vorbereitung, denn sehr viel lernen wir im Team durch
»Learning by doing“.

Umso verlockender ist dann der Gedanke, sofort die Welt durch den eigenen
Erfolg aus den Angeln zu heben. Doch dann kommt oft die Ernlichterung, denn
nicht jede Kundin hat Interesse an den Produkten, nicht jede Interessentin
mochte ins Team einsteigen und Gberhaupt: Der Geschaftsaufbau ist Arbeit
und benotigt gewisse Zeit. Aber genau so ist es! Lassen Sie sich bitte davon
nicht aus der Bahn werfen, diese Aufgaben zu meistern, sind die Hiirden, die
es zu nehmen gilt, um erfolgreich zu werden. Dafiir bezahlen unsere Partner-
firmen den erfolgreichen Geschaftspartnerinnen dann auch tiberdurchschnitt-
lich viel Geld.

Leider fihrt dies aber auch dazu, dass Menschen enttauscht aufgeben.
Warum? Weil sie nicht das notige Durchhaltevermogen besitzen. Das Zauber-
wort hierfiir heif3t ,Planung”. Denn unsere Wirtschaftsform ist ein Unterneh-
mertum fir jede Personlichkeit, weil sie ganz einfach nach Statistiken funktio-
niert. Wie in jeder Vertriebsform wird es nicht madglich sein, jede Interessentin
fir ein Produkt oder die Geschaftsmoglichkeit zu begeistern. Aber weil die
durchschnittliche Trefferquote in Ihrem Team sicherlich bekannt ist, wissen
wir wie schnell wir vorankommen, abhangig von der eigenen Aktivitat.

Nutzen Sie daher dieses Wissen, und planen Sie mit Ihrem Team die Aktivita-
ten genau. Das hilft, Zeit und Energie zu sparen, und verhindert Demotivation
aufgrund mangelnden Erfolgs. Dadurch wird Ihr Geschaftsaufbau zu einer
Erfolgsgeschichte! Die Wirtschaftskammer wird Ihnen zusatzliche Sicherheit
geben, vor allem in gewerberechtlicher und juristischer Sicht. Dann kdnnen
Sie sich auf Ihren Erfolg konzentrieren. Dafiir ist namlich nur eine Person
verantwortlich: SIE!
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Im Mittelpunkt
unserer Wirtschaftsform
steht der Mensch!
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,Nichts auf der Welt ist

so machtig, wie eine Ildee,
deren Zeit gekommen ist”
— Victor Hugo
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In einer Welt, wo sich laufend und immer schneller die Randbedin-
gungen des Lebens dndern, ist Kontinuitdt und lhr Glaube an sich
selbst und lhre Zukunft das Wichtigste. Um die Geschaftspartne-
rinnen zum Erfolg fiihren zu kénnen, ist es aber auch erforderlich,
ein zeitgemaBes Geschaftsmodell anbieten zu kdonnen.

MOBIL - MODERN — MENSCHLICH ist der Slogan des Gremiums in der Wirtschafts-
kammer, mit dem wir unsere Wirtschaftsform charakterisieren. Warum? Weil wir
damit die Trends, die aktuell die Wirtschaft beherrschen, perfekt zusammenfassen
konnen.

Selbststidndigkeit und Selbstbestimmtheit

Menschen suchen nach Maoglichkeiten, ihr Leben wieder selbst in die Hand zu nehmen
und zu bestimmen, wohin die Reise gehen soll. Dabei ist es wichtig zu verstehen, dass
Sie fir sich selbst bestimmen miissen, was die Arbeit in dieser Wirtschaftsform fir lhr
Leben bringen soll. Denn nur dann macht es Sinn, dafiir zu arbeiten.

Karriere und Familie

Im aktiven Geschaftsaufbau werden Sie haufig Frauen, wie auch Manner treffen,
welche sehr gerne auf Karriereschritte im Job verzichten wiirden, wenn sie dadurch
mehr Qualitatszeit fur sich und ihre Familie bekommen wiirden. Speziell berufstatige
Frauen miissen zu viel leisten, um Beruf und Familie unter einen Hut zu bringen, und
bleiben dabei haufig selbst auf der Strecke.

In unserer Wirtschaftsform leisten wir auch viel, um ans Ziel zu gelangen.
Aber kein Chef schreibt uns vor, wann und wie viel wir arbeiten. Dies gibt die
Freiheit, sich selbst zu organisieren.

Mobiles Business bzw. Home based Business

Flexibel in Ort und Zeit. Durch die Moglichkeiten, welche uns durch die digitale Welt
heutzutage geboten werden, stehen uns hier alle Optionen offen. Wenn es mein Ziel ist,
den Sommer in Osterreich, aber den Winter im warmen Ausland zu verbringen, steht
dem nichts im Wege. Durch die inzwischen alltaglich gewordene, digitale Videokommu-
nikation kann ich Teil meines Teams sein, ohne physisch anwesend zu sein.

Lokal und International

Viele Partnerfirmen bieten heute die Mdglichkeit, iiber Landesgrenzen hinaus zu arbei-
ten. Dabei ist aber wichtig, darauf hinzuweisen, dass dies zusatzliche Anforderungen
bei der Versteuerung des Einkommens mit sich bringt. Bitte achten Sie hier darauf,

mit einem erfahrenen Steuerberater zusammenzuarbeiten.
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Network Marketing

Direktvertrieb /
in einem Bild
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Ob im Network Marketing
oder im Produktvertrieb

— eines ist immer gleich:
Sie haben ein Team um sich,
das Sie unterstutzt!

Wir lieben Teamwork!

Freiheit + Flexibilitat = Eigenverantwortung

Loyalitat bringt Sicherheit

Leistung wird belohnt, nicht Position!

L100



Im Direktvertrieb und Network Marketing bieten sich groBartige Chancen fiir Men-
schen, welche fiir sich den Wert eines erfolgreichen Geschaftsaufbaues erkennen

Ein professioneller Start ins Unternehmertum ist in dieser Wirtschaftsform mit

sehr geringem Risiko mdglich. Zu Beginn wird |hre Geschaftsstruktur noch so klein
sein, dass es wie in jeder Selbststandigkeit stets von lhrem Einsatz abhangen wird,
welches Einkommen Sie erzielen. Aber wachst Ihr Team, wird es so wie in grof3en
Unternehmen nicht mehr von lhrem personlichen Zeiteinsatz abhangen, wie grof3 Ihr
Provisionsanteil sein wird. Dies bezeichnen wir in der Branche als Duplikationseffekt.

NN

Um diesen Effekt zu erreichen, beantworten Sie bitte gemeinsam mit lhrem An-
sprechpartner im Team folgende Fragen:

\

eckliste fur
den Start ins
Unternehmertum

U nte I"neh m e I"tl.l m erwa I"ten? Seien Sie sich dariiber im Klaren, dass Erfolg

kein Zufall ist, sondern das Ergebnis von Fokus,
Aktivitat und Durchhaltevermaogen!
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Sozialversicherung, 7

“
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~Ich muss insgesamt mehr Steuern bezahlen, wenn ich

zusatzlich Geld verdiene!*

Fir Ihr Einkommen aus dem Hauptberuf
andert sich gar nichts. Lediglich fiir das
zusatzliche Einkommen fallen Steuern
an. Aber nicht mehr als fiir eine

Gehaltserhohung im Job. Mehr noch: In
der Selbststandigkeit werden alle Aus-
gaben abgezogen und nur fiir den Rest
(Gewinn) bezahlen Sie Steuern.

~Ich muss doppelt fiir die Sozialversicherung bezahlen,
einmal im Job und zusatzlich in der Selbststandigkeit!“

In Osterreich bezahlen wir nicht zweimal
fir dieselbe Leistung, d.h. Gesundheit
und Pension werden grundsatzlich durch
die Abgaben als Arbeitnehmerin bezahlt.
Wie bei den Steuern fallt nur die Diffe-

renz auf das hohere Einkommen an.

Fir den Start bietet sich auch die Mog-
lichkeit an, als ,Klein-Unternehmerin” zu
arbeiten, um die Versicherungskosten zu
minimieren. Informieren Sie sich dazu.

»Ich darf keine Fehler machen, sonst werde ich vom

Gericht bestraft!“

Es ist wieder gleich zu sehen wie im Job.
Wo gearbeitet wird, da werden Fehler
gemacht. Aber fiir Fehler, welche nicht
absichtlich oder vorsatzlich (betriige-
risch) gemacht werden, wird man auch
als Selbststandiger im Normalfall nicht

bestraft. Bin ich dafiir verantwortlich und
muss ich dafiir geradestehen? Natiirlich,
aber das muss ich im Job auch! Halten
Sie sich einfach an die Gewerberegeln.
Bei Unklarheiten hilft die Wirtschafts-
kammer gerne!

1200



+Wenn du an etwas arbeitest, das dir wirklich
wichtig ist, musst du nicht angetrieben werden.

Die Vision zieht dich.”

- Steve Jobs

.Es ist okay, Angst zu haben. Aber geh da raus, éffne
dich, liebe, mache Fehler, lerne und werde mit jedem
Schritt, den du machst, starker und weiser.”

- Unbekannt

.Erfolg ist die Fahigkeit, von einem Misserfolg
zum anderen zu gehen, ohne seine Begeisterung
zu verlieren.”

— Winston Churchill
/ C— )

»Das groBte Risiko ist, keine Risiken einzugehen.
In einer Welt, die sich sehr schnell verandert,

ist die einzige Strategie, die das Scheitern

garantiert, keine Risiken einzugehen.”

- Mark Zuckerberg /
s AN

»,Das Schlimmste, das mir passieren -

So, Sie wissen nun, wohin Sie wollen. Sie haben einen Plan, kann, ist so zu sein wie alle anderen. NC

wie Sie dorthin kommen wollen. Und Sie wissen, dass es Hiirden Ich hasse das!“

geben wird auf dem Weg zum Erfolg. Es ist nun an der Zeit, eine - Arnold Schwarzenegger

Entscheidung zu treffen. Verinnerlichen Sie zum Abschluss

folgende Gedanken und legen Sie los — Wir begleiten Sie auf C —

dem Weg zum Erfolg!

—
C C)

AUF GEHT'S - GUTE REISE! AUF GEHT'S - GUTE REISE!
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