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Michael Holzer: Schreck- Musterportfolios fur Ihre Nachhaltigkeit: Gut
gespenst Hypothekar- Kunden: Zeit fur defensive gedacht ist noch lange
finanzierung Schritte 12 nicht gut gemacht
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Liebe Leserinnen und Leser, liebe Kolleginnen und Kollegen,

im Zentrum dieser Ausgabe steht die KIM-Verordnung,
die wir nach wie vor sehr kritisch sehen. Wir versuchen
mit allen unseren interessenpolitischen Moglichkeiten,
die Finanzierungsmaglichkeiten fir Kreditwerber im
Hypothekarbereich zu erleichtern. Ich gebe in meinem
Artikel ab Seite 4 einen Rickblick Gber die letzten
Monate seit Einfiihrung der KIM-Verordnung und versu-
che Wege aufzuzeigen, wie das ,Schreckgespenst Hypo-
thekarfinanzierung” wieder zur Normalitat zurlickkehren
konnte. Jedenfalls werden wir als Interessenvertretung
nicht mide zu betonen, dass diese Verordnung liber-
schieBBend ist und gedndert gehort.

RIS, also Retail Investment Strategy, ein neues EU-Pro-
jekt — was steht dahinter? Das Ziel ist, dass sich Ver-
braucher weg vom Sparbuch und hin zum Kapitalmarkt
wenden, wenn sie ihr Vermdgen veranlagen wollen.
Ebenso Inhalt ist das Thema Digitalisierung und Trans-
parenz. Ziel ist es, mehr und 6fter Informationen an
Kunden weiterzugeben. Ob nur eine Online-Plattform
des Rétsels Losung ist (was ich massiv in Frage stelle)?
Und auch das Provisionsverbot ist wieder Thema. Unsere
Haltung dazu ist ganz klar: nein. Denn ohne Berater
wird es nicht gehen. Wir sorgen fiir flichendeckende
Beratung, mit uns kann der Kunde personlich reden, uns
kann er face to face befragen, wir sind vor Ort. Das alles
wird ihm eine Online Plattform nicht bieten kdnnen. Am
Ende des Tages geht es nattirlich um die Versorgung in
der Pension, also die finanzielle Altersvorsorge. Aber wer,
wenn nicht die Vermdgensberater, kdnnte sich dieses
Themas annehmen und schon heute den Kunden gute
Konzepte prasentieren? Natirlich gehéren alle diese
Konzepte begleitet, denn wir kennen das Auf und Ab der
Markte. In diesen schwierigeren Phasen braucht es einen
Berater an der Seite des Kunden, damit keine falschen
Entscheidungen getroffen werden, die das Ergebnis der
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Veranlagung schmalern. Nutzen wir Vermdgensberater
diese Moglichkeiten, auch wenn es uns die Markte und
die allgemeine Wirtschaftslage momentan schwerer
machen - aber wir wissen im Riickblick, es geht auch
wieder nach oben.

Schon traditionell ist das Sommerfest, das heuer im
Kamptal in Langenlois stattgefunden hat. 45 Vermo-
gensberaterinnen und Vermodgensberater waren beim
Wandertag durch die Weinberge dabei. Es war sehr
herausfordernd, denn es hatte etwa 33 Grad an diesem
Tag, mittags bei gro3er Hitze war der Start, und dann
ging es ohne Schattenspender durch die Weinberge ent-
lang der verschiedensten Weinstdcke, die uns von einem
ortskundigen Weinbauern gekonnt erklart wurden. Das
Durchhalten wurde dann am Abend beim Heurigen
belohnt, da gab es eine richtig deftige Jause mit Weinen
aus dem Kamptal. Den lauen Abend genossen sichtlich
alle nach dieser Anstrengung.

Im September haben wir zum ersten Mal wieder eine
Kundenveranstaltung organisiert, bei der Vermdgens-
berater ihre Kunden zu zwei interessanten Vortragen
von DWS und Dr. Jens Erhart einladen konnten. In
Krems in der Sandgrube 13 hat uns der Kellermeister
bei einer Weinverkostung tiber das Weingut informiert.
AnschlieBend gab es eine Besichtigung der Weinkeller -
Ubrigens wirklich sehenswert - sowie Kulinarisches auf
der Dachterasse Uber den Weinkellern. Eine gelunge
Veranstaltung, die wir sicher weiter fortfiihren.

lh

Michael Holzer ist Obmann der Fachgruppe Finanzdienstleister
der Wirtschaftskammer Niederosterreich



Schreckgespenst
Hypothekarfinanzierung

Eine aktuelle Umfrage unter den Vermdgensberatern, die
schwerpunktmiglig im Kreditvermittlungsbereich und
da in der Hypothekarvermittlung tétig sind, gibt Anlass
zur Sorge. Nicht nur, weil gegenwirtig von zehn Kredit-
anfragen acht leider nicht durchgefithrt werden koénnen,
weil diese gegen die Obergrenzen der KIM-Verordnung
verstoflen.

Die Kunden, die jetzt gerne Eigentum finanziert hatten -
also ca. 60 bis 80 % der Ablehnungen — miissen sich eine
Mietwohnung weiter finanzieren. Das fiihrt allerdings
dazu, dass diese ihr Einkommen nicht zum Eigentums-
aufbau (Immobilienvermdgen) verwenden, sondern fiir
die Miete. Das kann aus meiner Sicht nicht das Ziel dieser
Verordnung gewesen sein.

Es mag sein, dass in der Phase der Einfithrung und davor
eine iiberproportionale Vergabe an neuen Hypothekar-
krediten in Osterreich stattgefunden hat und damit eine
Aufwirtsspirale der Immobilienpreise begonnen bzw.
weitergefiihrt wurde. Mit Sicherheit haben wir uns leichter
an die niedrigen Zinssitze gewohnt: Kredite um 1 % bis
1,5 %, sogar mit fixen Zinsen, in den Jahren 2014 bis 2022.

UberschieBende MaBnahmen

Trotzdem erscheint mir als Interessensvertreter die
,KIM-Mafinahme“ iiberschieflend. Gerade im privaten
Wohnbau - bei selbst erbauten Eigenheimen - bzw. beim
Erstkauf einer Eigentumsimmobilie sollte man fiir die
Kreditnehmer Erleichterungen iiberlegen. Denn gerade
diese Immobilien sind am allerwenigsten vom Ausfall
des Kreditnehmers betroffen. D.h. die Eigentiimer werden
sicherlich alles dazu tun, um in ihrem Eigenheim, in ihrer
ersten Eigentumsimmobilie, wohnen bleiben zu kénnen.
Aus diesem Titel heraus finden sicherlich die wenigsten
Versteigerungen statt. Daher wiére hier zu Recht eine
Erleichterung der KIM-Verordnung zu argumentieren.

Denn inakzeptabel ist es, wenn Héuslbauer trotz vieler
Stunden Eigenleistung keinen Kredit erhalten, sich die

Aufnahme eines Kredites nicht zumuten wollen oder
aufgrund der hohen Zinsen den Neubau verschieben. Hier
muss eine neuerliche Novellierung der KIM-Verordnung
stattfinden.

Was novelliert wurde

Seit der Einfithrung der Kreditinstitute-Immobilienfinan-
zierungsmafinahmen-Verordnung (KIM-V) im August
2022 finden Entscheidungen des Gremiums fiir Finanz-
marktstabilitit (FMSG) in der Offentlichkeit Beachtung:
Denn damit wird sowohl das Schaffen von Eigentum als
auch leistbares Wohnen weiterhin erheblich erschwert.

Blicken wir zuriick. Die erste kleine Novellierung im
Februar 2023 beschloss: Zwischenfinanzierungen ab
1.4.2023 sind vom Anwendungsbereich der KIM-VO
gem § 2 Abs 2 ausgenommen. Zwischenfinanzierungen
werden gem § 3 Z 4 KIM-VO als private Wohnimmobi-
lienfinanzierungen mit einer maximalen Laufzeit von
zwei Jahren definiert.

Eine Zwischenfinanzierung soll durch den Verkaufserlos
einer Immobilie getilgt werden. Die Immobilie muss zum
Zeitpunkt des Abschlusses der Zwischenfinanzierung im
Eigentum des Kreditnehmers stehen oder als Sicherheit
dienen, wobei die Kreditsumme 90 % des Betrages der
Hypothek nicht iibersteigen darf. Die Zwischenfinanzie-
rung kann auch durch eine Férderung fiir den Bau oder
den Erwerb von Wohnimmobilien getilgt werden.

Allerdings: Die Prolongation einer ab dem 1.4.2023 neu
vereinbarten Zwischenfinanzierung iSv § 3 Z 4 KIM-VO
auf einen Zeitraum von insgesamt mehr als zwei Jahren
fihrt zu einer Behandlung als neu vereinbarte private
Wohnimmobilienfinanzierung und fillt somit in den
Anwendungsbereich der KIM-VO.

Im Zuge der Novellierung wurde zudem die Geringfiigig-

keitsgrenze gem. § 9 KIM-VO fiir gemeinsame Kreditneh-
mer auf 100.000 € angehoben. >
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Das ist das FMSG

Das FMSG hat im Jahr 2014 seine Titigkeit aufgenommen.
Seine Aufgabe ist die Stirkung der Finanzmarktstabilitat.
Mitglieder sind Vertreter des Bundesministeriums fiir
Finanzen, des Fiskalrats, der Finanzmarktaufsicht und
der Oesterreichischen Nationalbank. Das FMSG kann
insbesondere Empfehlungen an die Finanzmarktaufsicht
und Risikohinweise abgeben.

Im Februar 2023 hat das FMSG 2023 die Entwicklungen
bei Wohnimmobilienfinanzierungen seit der Einfithrung
der Kreditinstitute-Immobilienfinanzierungsmafinah-
men-Verordnung (KIM-V) sowie deren Anpassungsbedarf
diskutiert. In der zweiten Jahreshilfte 2022 haben die
deutlichen Anstiege der Zinsen und Inflationsraten die
Nachfrage nach Immobilien und daher nach Immobili-
enkrediten deutlich reduziert.

Der Leitzinssatz wurde von der EZB im September 2023
erneut angehoben und liegt nun bei 4,5 %. Die steigenden
Zinsen wirken sich aber nicht nur negativ auf neue Kredite

aus, sondern auch auf bestehende Kredite mit variabler
Verzinsung. Die Zinsen steigen wegen der hohen Infla-
tion, den Nachwirkungen der Corona-Pandemie, dem
Krieg in der Ukraine und den damit einhergehenden
Wirtschaftssanktionen.

Warum die FMSG so handelt

Diese Entwicklung war nicht nur in Osterreich, sondern
im gesamten Euroraum und weltweit zu beobachten,
insbesondere wurde auch der Riickgang der Neukredit-
vergabe in Deutschland festgestellt (obwohl es dort keine
KIM-Verordnung gibt).

Das Gremium hat auch im Februar 2023 die neu zur
Verfiigung stehenden Daten zu den Vergabestandards
analysiert und dabei festgestellt, dass sich fiir den Gesamt-
markt die Vergabestandards im dritten Quartal 2022
zwar verbessert haben, ein hoher Anteil aber weiterhin zu
,nicht-nachhaltigen Konditionen“ im Sinne der KIM-V
und FMSG-Leitlinie vergeben wurde (also variable Kredit-
zinsen). Dazu kommt, dass der Anteil der neu vergebenen
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Kredite mit variabler Verzinsung seit Mitte des Jahres
2022 deutlich angestiegen ist.

Aus meiner Sicht muss das Schreckgespenst Hypothekar-
finanzierung wieder verschwinden. Es muss fiir alle, die
sich Eigentum fiir ihr eigenes Wohnbediirfnis anschaffen
wollen, wieder moglich sein, Kredite zu bekommen.

Mogliche Anderungsvorschlige

Ein weiterer Ansatz wire, die Laufzeit (von maximal 35
Jahren) zu verldngern, immerhin geht es um Sachwerte -
die verschwinden nicht und werden, wie wir in den letzten
Jahren gesehen haben, auch stetig mehr wert. In anderen

Lindern in Europa werden langfristige Finanzierungen
erst am Ende der Laufzeit riickgefithrt, das sind soge-
nannte Teiltilgungsmodelle, damit wird die Rate am
Beginn giinstiger und die Jungfamilien konnen sich diese
leichter leisten.

Wo steht denn geschrieben, dass Kredite immer zu 100 %
getilgt werden miissen? Es hat in Osterreich schon einmal
Generationenkredite gegeben, die haben sich damals nur
nicht durchgesetzt. Zur Klarstellung: Ich bin nicht fir
,Kredit auf die Ewigkeit®, aber in manchen Fallen wire
es dann fir die Kreditwerber moglich, die Kredite zu
erhalten, die sie heute nicht bekommen.

Michael Holzer ist Obmann der Fachgruppe Finanzdienstleister
der Wirtschaftskammer Niederdsterreich

Werbung
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Europa

Uber Schutzliicken
und Vergutungsfragen

Die Chefin der EU-Versicherungsaufsicht mahnt ,Transparenz tiber die gro3e Rentenliicke” ein. In
der Debatte um Kosten und Vergiitung will sie ,zu einem aufgeschlosseneren Ansatz ermutigen”.

Von Emanuel Lampert

Das ,dringendste Risiko“ unserer Zeit sei der Klima-
wandel, sagte Petra Hielkema (Bild rechts), Vorsitzende
der EU-Versicherungsaufsicht Eiopa, anldsslich der
Jahreskonferenz der deutschen Bundesanstalt fiir Finanz-
dienstleistungsaufsicht (Bafin) Ende August in Bonn.
Klimabedingte Naturkatastrophen wiirden von Jahr zu
Jahr verheerender, gut drei Viertel der Schidden in Europa
seien nicht abgesichert. Im Zusammenhang damit tue sich
die grofite Schutzliicke in Europa auf.

Die zweitgrofSte betreffe die Altersvorsorge: Aufgrund der
Alterung der Bevolkerung werde der Anteil derer, die das

Erwerbsfahigkeitsalter tiberschritten haben, drastisch stei-
gen. ,Heute kommen auf jeden Rentner fast drei Personen
im erwerbsfihigen Alter. In 50 Jahren wird diese Zahl um
fast 50 % sinken - also etwas mehr als 1,5 Personen im

erwerbsfihigen Alter pro Rentner.”

Viele EU-Staaten hitten bereits Mafinahmen ergriffen,
um gegenzusteuern, darunter die Anhebung des Pen-
sionsantrittsalters oder Mafinahmen zur Erhohung der
Erwerbsbeteiligung. ,Dennoch wissen wir, dass die
staatlichen Renten in den kommenden Jahrzehnten einen
geringeren Prozentsatz des Ruhestandseinkommens
ausmachen werden, als dies in der Vergangenheit der Fall
war. Wihrend 2019 eine staatliche Rente 46 % des Ruhe-
standseinkommens ausmachte, werden es 2070 nur noch
knapp 38 % sein.”

Um die Licken auszuforschen und zu beseitigen, seien
»Rentenverfolgungssysteme fiir den einzelnen Biirger und
Renten-Dashboards fiir politische Entscheidungstrager®
notig. Dies ermogliche dem Einzelnen ,ein umfassendes
Verstindnis seiner Rentenanspriiche® und helfe ihm,
»fundierte Entscheidungen iiber sein Spar- und Ausga-
beverhalten zu treffen” sowie in der eigenen langfristigen
Finanzplanung aktiver zu werden. ,Transparenz iiber
die grofle Rentenliicke” sei wichtig, um die Menschen zu
motivieren, sich so frith wie méglich fiir Altersvorsorge zu
interessieren. ,Und wenn sie sich dafiir interessieren und
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handeln wollen, brauchen wir einfache Rentenprodukte,
die das richtige Preis-Leistungs-Verhiltnis bieten.”

In den Kapitalmarkt

Damit war auch schon das Stichwort fiir das jiingste EU-
Projekt im Finanzsektor gegeben: die ,,Kleinanlegerstrate-
gie“ oder ,,Retail Investment Strategy“ (RIS). Sie soll, wie
die EU-Kommission im Entwurf ausfithrt, sicherstellen,
dass Kleinanleger in die Lage versetzt werden, ,fundiertere
Anlageentscheidungen zu treffen, die ihren Bediirfnissen
und Zielen besser entsprechen, und im Binnenmarkt
»angemessen geschiitzt werden®

Dies soll bewirken, dass sich Verbraucher stirker auf den
Kapitalmarkten engagieren und ,,in vollem Umfang von
den Investitionsmoglichkeiten profitieren kénnen, die sich
ihnen mit den Kapitalmarkten bieten®. 2021 hitten private
Haushalte in der EU (27) nur rund 17 % ihres Verméogens
in Finanzpapieren - borsennotierten Aktien, Anleihen,
Investmentfonds und Finanzderivate — gehalten, in den
USA seien indes rund 43 % in Wertpapieren angelegt
gewesen.

Die Eiopa begriifie die RIS mit deren Ziel, durch Inves-
titionen in die Kapitalmarkte zu einer angemessenen
Altersversorgung im Alter beizutragen. Um Kleinanleger
zum Einstieg in die Kapitalmarkte zu bewegen, miisse
aber sichergestellt sein, ,,dass es Schutzmafinahmen gegen
Interessenkonflikte gibt und dass die Produkte im besten
Interesse der Verbraucher konzipiert sind und ein echtes
Preis-Leistungs-Verhiltnis bieten.”

Provisionsdebatte

Womit wiederum die Frage der Vergiitung auf dem Tisch
liegt. Besonders daran hat sich ja Kritik aus der Versiche-
rungsbranche entziindet, zumal der RIS-Entwurf Provi-
sionsverbote bei der unabhidngigen bzw. ungebundenen
(der deutsche Text enthilt beide Begriffe) Vermittlung
von Versicherungsanlageprodukten vorsieht. ,,Ich bin mir
bewusst, dass die Retail Investment Strategy auf einigen
Widerstand gestof3en ist, insbesondere in der Industrie,
und ich mochte stattdessen zu einem aufgeschlosseneren
Ansatz ermutigen®, sagte Hielkema dazu.

Angesichts steigender Lebenshaltungskosten und einer
»Erosion der Ersparnisse” sei es umso wichtiger, ,,dass die
Renditen von Kleinanlegern nicht durch hohe Gebiihren
und versteckte Kosten geschmalert werden®, fuhr sie fort.
»Und wenn wir dies nicht in Angriff nehmen, wird ein
Provisionsverbot immer mehr zur Realitdt werden. Dies ist
die Gelegenheit, um zu zeigen, dass wir als Branche auch
ohne ein Verbot eine Losung finden kénnen.” (]
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Europa

Schlechtes Zeugnis
fur Kommissionsvorschlag

Der EU-Kommissionsvorschlag zur Kleinanlegerstrategie sorgt flr Kritik. Wir haben uns bei
Experten umgehort.

Von Christian Sec
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Im Mai hat die Européische Kommission ihren Vorschlag
zur Kleinanlegerstrategie (RIS bzw. Retail Investment
Strategy) prasentiert. Ein Biindel von Mafinahmen soll
dem Ziel dienen, die Beteiligung der Kleinanleger an den
Finanzmaérkten zu erhohen bzw. die private Eigenvorsorge
anzukurbeln. Fiir die Wiener Bérse ist es nicht sicher, ob
die RIS einen Beitrag leisten wird, den Aktienmarkt fiir
Retail-Kunden attraktiver zu machen. ,Es gibt einige
andere Instrumente, die den Kapitalmarkt wohl bedeu-
tender stirken wiirden, dazu zdhlt die Behaltefrist auf
steuerlicher Ebene oder etwa eine Pensionsreform, die
verstirkt auf den Kapitalmarkt abgestimmt ist“, so die
Wiener Borse auf Anfrage.

10

Die Kleinanlegerstrategie will die privaten Anleger auch
vor unlauteren Praktiken schiitzen. Eine Mafinahme,
die diesbeziiglich vorgeschlagen wird, ist die starke Ein-

schrinkung von Provisionsvergiitungen, um potenzielle
Interessenkonflikte des Vertriebs zu beseitigen. Die vorge-
schlagenen Regelungen zur Vergiitung seien komplex und
anfordernd und ein erster Schritt zum Ende der Provision
bei Versicherungsveranlagungsprodukten, erklart Paul
Carty, Chef des EU-Ausschusses in der européischen
Versicherungsvermittlervereinigung BIPAR.

Riickendeckung bekommen die Makler diesbeziiglich
auch von den Versicherern. Andreas Brandstetter, CEO
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der Uniqa, meint dazu: ,,Das De-facto-Provisionsverbot
wiirde dazu fithren, dass es fiir Verbraucher schwierig
oder sogar unmoglich sein wird, sich in Ruhe umzusehen
und dann Anlageentscheidungen zu treffen, ohne eine
Vorabgebiihr zu zahlen.“ In Verbindung mit den geplanten
Kosten-Benchmarks wiirde das dazu fithren, dass Kunden
zu den billigsten Produkten gedrangt werden. Auch wenn
,billiger oft nur bedeutet, dass diese Produkte ,weniger
oder keine Garantien, einen geringeren Versicherungs-
schutz und weniger Flexibilitat haben®

Brandstetter konkludiert, dass die geplanten Vorschlige
kontraproduktiv sind, die urspriinglichen Ziele zu errei-
chen. Im Gegenteil, glaubt der Uniga-Chef, wiirden diese
den entgegengesetzten Effekt erzielen und die derzeit
bestehenden Pensions- und Absicherungsliicken weiter
vergrofiern.

Aber insgesamt beruhigt Brandstetter. ,Wir stehen erst
am Anfang des Gesetzgebungsverfahrens. Man kann
davon ausgehen, dass es noch Anderungen geben wird.“
Ein Inkrafttreten der Richtlinie wird frithestens 2025

Europa

erwartet. Die nationale Umsetzung der Richtlinie wiirde
dann maximal zwei Jahre spater erfolgen.

Verbesserung der Finanzbildung

Der Vorschlag der Kommission versucht aber nicht nur
die Provisionsvergiitung zu begrenzen, sondern beinhal-
tet eine Reihe weiterer Mafinahmen. Dazu zéhlen auch
Mafinahmen in der Digitalisierung und der Transparenz.
So schlagt die Kommission z.B. vor, dass alle Kleinanleger
mindestens einmal jahrlich einen klaren Uberblick iiber
die Anlageentwicklung ihres Portfolios erhalten.

Ein wichtiger Eckpfeiler des Vorschlags ist die Stirkung
der Finanzkompetenz in der Bevolkerung. Zumindest
dieser Punkt stof3t bei allen Stakeholdern auf uneinge-
schrankte Gegenliebe. ,,Der beste Anlegerschutz ist die
Finanzbildung®, erkldrt dazu die Wiener Borse. Schon
jetzt gehe es in der Frage der Finanzbildung in die rich-
tige Richtung, meint der Borseplatz. ,Mit dem heurigen
Schuljahr findet die Wirtschafts- und Finanzbildung etwa
mehr Beriicksichtigung in den Lehrplanen der fiinften bis
achten Schulstufe.” [

Werbung
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Vorsorge

Zeit fuir defensive Schritte

Hohere Zinsen machen defensive Veranlagungen wieder attraktiv. Risikoreduktion lohnt sich, vor
allem in der aktuell unsicheren Marktphase. Ideen fiir lhre Kundengesprache.

Von Michael Kordovsky

Die Geldanlage und Pensionsvorsorge auf Basis von
Aktien oder Aktienfonds hat sich in den vergangenen
Jahren gut entwickelt. Per 15. September liegen S&P 500
und NASDAQ 100 auf Dreijahres-Sicht jeweils 31,2 bzw.
35,2 % im Plus. ATX und CAC 40 stiegen sogar um 40,9
bzw. 45,4 %. Anleihenkurse brachen hingegen ein, woraus
das aktuell hohe Renditeniveau resultiert. Mittlerweile
droht weltweit groflen Unternehmen ein Gewinnein-
bruch infolge eines globalen Konjunkturabschwungs. Da
schadet es nicht, die bisher erreichte Performance einmal
abzusichern und leiser zu treten, denn die nachste grofiere
Korrektur an den Aktienmérkten kommt bestimmt.

In diesem Zusammenhang gibt es gute Nachrichten
fiir Anleger: Es gibt wieder Alternativen zu Aktien und
Immobilien. Sparprodukte werden zunehmend attrakti-
ver und kurzfristig 3 % und mehr sind durchaus tiblich,
wahrend manche Bausparvertrige mit 3,5 % Fixzinsen
auf das erste Jahr und der anschlieffenden Zinsbindung
an den 12-Monats-Euribor durchaus attraktiv erscheinen.

Und auch Anleihen sind wieder ein Thema: Die Renditen
hochwertiger Staats- und Unternehmensanleihen liegen
mittlerweile wieder zwischen 3,5 und 5 %. Die Renditen
einjihriger US-Treasuries und Osterreichischer Bundes-
anleihen lagen am 15. September 2023 bei jeweils 5,44
bzw. 3,69 %. Zehnjdhrige italienische Staatsanleihen ren-
tieren mittlerweile bei 4,46 % und einjahrige franzésische
Papiere bei 3,77 %.

Risikoreduktionsmaglichkeiten fiir durchschnittliche,
ausgewogene Anleger

Ausgewogene Anleger der Altersgruppe 35 bis 50 Jahre,
die beispielsweise mit erhohten Aktien(fonds)quoten von
50 bis 60 %, AI-Fonds-Investment-Quoten von 15 bis 20 %
sowie Immobilienfondsquoten von 20 % und mehr in den
Negativzinsjahren 2015 bis 2022 versuchten, moglichst
hohe Ertrdge zu erwirtschaften, konnten wie folgt - bei
durchaus noch lukrativen Renditen - Risiken aus dem
Portfolio nehmen:

Risikoreduktion:
+  Generell: Aktienquote auf 40 bis 50 % reduzieren,
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offene Immobilienfondsquote auf 5 % reduzieren, bei
Al-Fonds an zwischenzeitliche Gewinnmitnahmen
denken.

o Gewinnmitnahmen bei Technologie-Aktienfonds
und einzelnen Technologiewerten.

o Reduktion zyklischer Aktien und Aktieninvestments
in Japan und in den Schwellenldndern.

o Aktien: Umschichtung in Dividendenfonds, sofern
diese in vergangenen Drawdowns tatsichlich eine
hohe relative Stirke zeigten.

o Aktien: Umschichtung in defensive Branchenfonds
mit Schwerpunkten Nahrungsmittel oder Biotech /
Pharma.

o  Offene Immofonds in geldmarktnahe Euro-Anleihen-
fonds, Investment-Grade-Corporate-Bond-Fonds und
lukrative Sparprodukte umschichten.

Risikoreduktion fiir die Anlegergeneration 50*

Hier lautet vor allem bei hohen Ersparnissen das Motto:
,Keine Experimente®. Vermogenserhalt hat Prioritat. Im
aktuellen Umfeld sollte das Portfolio so gestaltet sein, dass
es laufende Ertrage aus Zinsen und Dividenden gibt, wobei
sich die Aktienquote mit 20 bis 25 % im iiberschaubaren
Bereich halten sollte. Stattdessen konnen Anleger mit
einem unbelasteten Finanzvermégen von mindestens
250.000 € an eine Beimischung von bis zu 10 % Private-
Equity-Dachfonds denken, woraus beispielsweise fiir
einen Anlagebetrag von iiber 250.000 € folgende Asset-
Allocation resultieren kénnte:

Musterportfolio Generation 50+ ab 250.000 €:

o 25 % Sparprodukte

o 20 % Aktien(fonds) mit Schwerpunkt solider Dividen-
denzahler und defensiver Branchen

« 15 % Geldmarktnahe Fonds / ETFs mit Schwerpunkt
Eurozone

o 10 % Inflationsgeschiitzte Anleihen (via Fonds und /
oder ETFs)

o 10 % Investment-Grade-Corporate-Bond-Fonds

o 10 % Private-Equity-Dachfonds (langfristige Vorsorge-
komponente)

« 10 % Gold (Bullion-Gold, physisch in Miinzen und
Barren)

Geld &



Erbschaften und Verkaufserldse aus Immobilien
besonders defensiv veranlagen
Besondere Vorsicht sollten Anleger bei Erbschaften von
iiber 100.000 € walten lassen. Die einfachste Losung wéren
hier lukrative Sparprodukte einzelner Banken, wobei die
Betrage pro Institut unter der staatlichen Einlagensiche-
rungsgrenze von 100.000 € liegen sollten. Wer noch das
sehr langfristige Risiko von Papiergeldsystemen absichern
mochte, kann beispielsweise als ,,Feuerversicherung® des
Portfolios 8 bis 12 % in physischem Gold (Barren oder unter anderem ESG-orientierte Aktienindizes als Basis-
Miinzen wie Kriigerrand oder Philharmoniker) anlegen. wert im Vormarsch.
Hinzukommen noch weitere defensive Alternativen.

Aus diesen Moglichkeiten resultiert folgender Vorschlag
Bei Neuveranlagungen werden klassische Lebensver- zur Absicherung von Erbschaften oder Erlosen aus Immo-
sicherungen infolge des hoheren Zinsniveaus wieder bilienverkédufen in Hohe von beispielsweise 300.000 €:
zunehmend interessanter. Wer im Todesfall Angehorige o 40 % Sparprodukte, gesplittet auf zwei Banken
finanziell absichern méchte, konnte sich zukiinftig hier o 20 % Garantieprodukte auf Basis interessanter
durchaus an Renditen von 2 bis 3 % p.a. erfreuen. Alterna- Aktienindizes
tiv mehren sich lukrative Garantieprodukte, die von Grof3- 20 % Klassische Lebensversicherung
banken emittiert werden. Interessant sind beispielsweise 10 % Geldmarktnahe Fonds / ETFs mit Schwerpunkt
Produkte, deren Riickzahlungsbetrag von bestimmten Eurozone
Indexstianden zu Beobachtungstagen abhangt. Hier sind 10 % physisches Gold

Transparent,
nachhaltig, sicher:
So wollen Frauen
Investieren!

Geht es um ihre Geldanlage, haben Frauen oft
ganz individuelle Wiinsche und Anforderungen.

R 4
Wir haben da etwas fiir Sie vorbereitet: Sta nda l'd Llfe

www,standardlife.at/finanzberatung-fuer-frauen Teil der Phoenix Group



Vorsorge

Altersvorsorge
flir Frauenin
Osterreich

Nach wie vor erzielen erwerbstatige Frauen im
Durchschnitt geringere Erwerbseinkommen
als Manner, was sich unweigerlich auf ihre
Altersvorsorge auswirkt. Professionelle
Beratung ist gefragt.

Von Brigitta Schwarzer

Vor allem die hiufigere Teilzeitarbeit und familien- und
pflegebedingte Auszeiten tragen dazu bei, dass Frauen
im Alter oft vor einem finanziellen Engpass stehen. Ein
weiterer Grund ist das niedrigere Pensionsantrittsalter,
das erst 2033 zur Gédnze an das der Médnner angeglichen
sein wird. Damit die Pensionsliicke nicht zu grof§ wird
und sich Frauen - auch solche, die bereits wahrend der
Erwerbstitigkeit finanziell eingeschrankt sind - auch im
Alter einen angemessenen Lebensstandard leisten konnen,
wird eine private Altersvorsorge fiir sie immer mehr zum
»Gebot der Stunde®. Vor allem fiir jiingere Frauen besteht
die Gefahr, dass das staatliche Pensionssystem bis zum
Pensionsantritt an seine finanziellen Grenzen stofdt, was
erhebliche Einschnitte und Kiirzungen zur Folge haben
kann.

Kein Spezialwissen nétig

Eine addquate Vorsorge zur Starkung der finanziellen
Unabhidngigkeit und Sicherheit im Alter erfordert eine
intensive Auseinandersetzung mit der Materie als Grund-
lage fiir eine fundierte Entscheidung.

Frauen, die iiber ausreichende Finanz- und Wirtschafts-
kenntnisse verfiigen, tun sich bei der Planung ihrer Alters-
vorsorge naturgemaf leichter als Frauen, fir die alles, was
mit Geldanlage jenseits von Sparbuch und Bausparvertrag
zu tun hat, eher ein ,,Buch mit sieben Siegeln® ist. Fiir
diese Frauen empfiehlt sich die Lebensversicherung als
langfristige Vorsorge- bzw. Anlageform besonders. Im
Gegensatz zur Veranlagung in Aktien, Anleihen oder
ETFs, die kontinuierliche Aufmerksamkeit erfordert, ist
der Abschluss einer Lebensversicherung eine einmalige
Entscheidung, die nicht stindig tiberpriift oder gedndert
werden muss, um die besten Marktchancen zu nutzen.
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Lebensversicherungen sind aus mehreren Griinden
attraktiv: Sie sind flexibel, bieten steuerliche Vorteile und

tragen auch der lingeren Lebenserwartung von Frauen
Rechnung.

MaBgeschneiderte L6sung

Der entscheidende Vorteil einer Lebensversicherung liegt
in der Absicherung des Langlebigkeitsrisikos. Bei Wahl
einer Pensionszahlung (bei Vertragsende kann zwischen
lebenslanger Rente und einmaliger Kapitalauszahlung
gewdhlt werden) erhdlt man monatliche Zahlungen bis
zum Lebensende. Lebensversicherungen kénnen den
individuellen Bediirfnissen angepasst, also quasi ,maf3-
geschneidert werden. Schon mit einem kleinen monat-
lichen Betrag ist man dabei. Eine Erh6hung ist jederzeit
moglich, auch Zahlungspausen konnen eingelegt werden.
Auf die laufende Primie fallen 4 % Versicherungssteuer,
aber keine Kapitalertragssteuer an. Ein frither Einstieg ist
empfehlenswert, aber auch mit 50 Jahren ist es noch nicht
zu spdt, sich um die Vorsorge zu kiilmmern.

»Wer langfristig fiir die Pension ansparen mochte, ist mit
einer fondsgebundenen Lebensversicherung am besten
beraten, denn sie verbindet Versicherungsschutz mit den
Renditechancen der Kapitalmarkte. Gleichzeitig bleibt das
Geld im Bedarfsfall verfiigbar®, erkldart Andreas Bayerle,

Celd&Rat



Vorsorge

Vorstand Leben & Finanzen von Helvetia Osterreich, und
erginzt: ,Das Produkt ist so flexibel, dass der Sparbetrag
ohne Mehrkosten erhoht, reduziert oder ausgesetzt werden
kann. Dazu kommt ein beachtlicher Steuervorteil, da
keine Wertpapier-KESt anfallt, und somit alle erwirtschat-
teten Ertrage steuerfrei sind.”

Verschiedene Varianten zur Auswahl

Welches Versicherungsprodukt das richtige ist, hdngt von
den personlichen Priorititen ab. Will man Sicherheit oder
ist man bereit, fiir eine hohere Rendite auch ein hoheres
Risiko einzugehen? Mochte man jederzeit iiber einen Teil
des Geldes verfiigen kénnen? Legt die Versicherungsneh-
merin Wert auf eine nachhaltige Anlage?

Die klassische Lebensversicherung eignet sich vor
allem fir sicherheitsorientierte Anlegerinnen, da es
eine garantierte Mindestauszahlung gibt, die Rendite
aber in der Regel geringer ausfdllt. Mit einer fondsge-
bundenen Lebensversicherung partizipiert man am
Kapitalmarkt und hat ein hoheres Risiko, aber auch
hohere Ertragschancen. Hybridprodukte kombinieren

Merkmale der klassischen und der fondsgebundenen
Lebensversicherung.

Bei langfristigen Ansparprozessen lohnt es sich, invest-
mentorientiert, also an den Kapitalmirkten, zu inves-
tieren®, so Christian Nuschele, Head of Distribution bei
Standard Life. So lasst sich trotz méglicher kurzfristiger
Schwankungen langfristig eine attraktive Rendite
erwirtschaften und es ist méglich, auch mit geringerem
Kapitaleinsatz die Pensionsliicke zu schlieflen. Mit einer
Fondspolizze konnen Kundinnen sehr attraktive Anla-
gemoglichkeiten mit der Absicherung der Langlebigkeit
kombinieren und behalten ein Héchstmaf3 an Flexibilitét.

Eine professionelle Beratung ist auf jeden Fall notwendig,
damit das gewdhlte Produkt den individuellen Bediirfnis-
sen auch wirklich entspricht.

Somit bietet die Lebensversicherung insbesondere auch
fiir Frauen eine hervorragende Méglichkeit, frithzeitig
mit dem ,,Ansparen® fiir die Pension zu beginnen und ihre
finanzielle Zukunft eigenverantwortlich zu gestalten. m

Werbung
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Finanzieren

Kfz-Leasing macht Grof3teil
des Leasingneugeschafts aus

An Privat- und Kommerzkunden, die Bedarf an Kfz-Leasing haben, sollten Finanzdienstleister leicht
herankommen. Besonders, wenn sie in anderen Geschaftsfeldern schon Bestandskunden sind.

Von Rudolf Erdner

Nach der Pandemie ldsst nun abermals ein Halbjah-
resergebnis der dsterreichischen Leasingunternehmen
authorchen. Die erreichten 4,8 Mrd € bedeuten ein neues
Rekordvolumen im Neugeschift, verlautet der Verband
Osterreichischer Leasing-Gesellschaften (VOL). Das Kfz-
Leasing hat mit 3,6 Mrd € an diesem Ergebnis den Léwen-
anteil von 75 %. Mit diesem Volumen konnte das Ergebnis
des Vorjahres um 14,8 % gesteigert werden. Gemessen an
den Stiickzahlen entspricht dies 103.385 Neuvertréagen,
einem Plus von 2,5 % gegeniiber dem Halbjahr 2022.

Wachsender Kfz-Bestand

Der Kfz-Bestand ist weiter angewachsen: Derzeit sind
auf Osterreichs Stralen 700.000 geleaste Kfz mit einem
Volumen von mehr als 15 Mrd € unterwegs. Dies ent-
spricht einem Zuwachs von 4,6 % beim Volumen. Das
Fuhrparkmanagement als Teil des Kfz-Leasings verzeich-
nete 2023 ein starkes Plus des Finanzierungsvolumens im
Neugeschift von 26,4 % auf 532 Mio €. Dadurch ist der
Bestand an Fullservice-Leasingvertridgen per Stichtag
30.6.2023 im Vergleich zum Vorjahr um 1,1 % auf 109.628
Stiick gestiegen.

Gute Geschaftsmoglichkeiten
Was bedeutet dieser hohe Anteil des Kfz-Leasings fiir
Mitglieder der Fachgruppe der Finanzdienstleister?

Welche Geschiftsmoglichkeiten ergeben sich dadurch?
Wie koénnen diese am besten abgewickelt werden?
Wie sieht es bei E-Mobilitdt im Fuhrparkmanagement
aus? Geld & Rat fragte dazu zwei Experten aus der
Leasing-Branche.

Walter Rimpl, Geschiftsinhaber von checkleasing e.U.
meint dazu: ,,Den Boom beim Kfz-Leasing haben relativ
viele Berater erkannt, es ist aber auch noch viel weiteres
Potenzial vorhanden. Es ist fiir viele ein zusatzliches
Service fiir den Kunden mit daraus resultierenden zusétz-
lichen Ertragen. Haufig sind es Versicherungsmakler,
die iiber die Kfz-Versicherung bereits eine Kunden-
verbindung haben. Es ist eine einfache Frage fiir den
Innendienst, wenn sich ein Kunde telefonisch wegen einer
Kfz-Versicherung meldet, gleichzeitig ein Leasinganbot
anzubieten. Und die Abwicklung ist einfach. Man schickt
die Kfz-Daten an einen Leasing-Broker und hat innerhalb
einer halben Stunde das attraktivste Angebot. Das ist
eine Kombination der giinstigsten Rate mit der besten
Umsetzbarkeit. Dazu gehoren unter anderem Risiko,
Bonitit und Volumen.

Kfz-Leasing bindet einerseits eindeutig Kunden, ande-
rerseits ist, wenn das Leasing iiber irgendjemand anderen
abgewickelt wird. dann meist auch die Versicherung
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weg, haufig fiir immer. Die Provisionen richten sich nach
dem Kaufpreis des Autos. Wenn man an einer Strafle
einfach die Neupreise vorbeifahrender Autos addiert und
dabei beriicksichtigt, dass jedes 1,8-te Auto in Osterreich
geleast ist, wird man schnell merken, welche Volumina
da im Spiel sind. Kfz-Leasing geht zurzeit viel leichter als
Immobilienfinanzierungen, und es dreht sich im Schnitt
ja alle vier bis fiinf Jahre. Das bedeutet eine Kette von
Folgegeschiften. Besonders wichtig ist fiir die Berater aus
der Finanzdienstleistungs- und Versicherungsbranche,
dass ihre Kunden iiber ihre Kompetenz, giinstige und
gute Leasingvertrage samt schneller und unbiirokratischer
Abwicklung zu vermitteln, Bescheid wissen.*

Renato Eggner, Geschiftsfithrer von Raiffeisen-Leasing
Fuhrparkmanagement (RLFPM), sagt zur Elektromobili-
tdt: ,,Wir sollten authoren von ,alternativen Antrieben‘ zu
sprechen, denn die aktuellen Zulassungszahlen bestitigen,
dass Elektromobilitdt immer mehr zum Standard wird.”
Eine treibende Kraft sind dabei weiterhin die heimischen
Unternehmen. Bereits 78,9 % aller neu zugelassenen

vollelektrischen Fahrzeuge sind Firmenwagen. Bei RLFPM
entfielen 51,1 % (2022: 42,5 %) der neu zugelassenen
Firmenfahrzeuge auf vollelektrische Fahrzeuge (BEV),
wihrend der Anteil an Hybridfahrzeugen (PHEV und
HEV) auf 6,9 % (2022: 8,5 %) leicht zuriickging. Rund ein
Drittel der neu zugelassenen Firmenwagen werden mit
Diesel betrieben (2022: 38,6 %), und 7,8 % (2022: 10,4 %)
sind Benziner.

Bei den Firmenkunden von RLFPM besonders beliebt sind
die Modelle Y und 3 des US-amerikanischen Herstellers
Tesla sowie der Skoda Enyagq. ,,Wir beobachten, dass die
unterschiedlichen E-Modelle des Volkswagenkonzerns,
wenn auch mit entsprechendem Abstand zum Markt-
fihrer, gut nachgefragt werden, und auch der Newcomer
Polestar hat sich in Osterreich bereits gut etabliert. Da
wir unsere Finanzierungen und Fuhrparkleistungen
herstellerunabhingig anbieten, kénnen wir daher auch
eine sehr bedarfsorientierte Beratung anbieten, die zu den
Mobilitatsprofilen und finanziellen Mitteln der jeweiligen
Firmen passen.”

Werbung
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Beratung

~Happy” Birthday?

Feste soll man feiern, wie sie fallen. Seit 2. August 2022 muissen neue und bestehende Kunden gemal3
MiFID und IDD nach ihren Nachhaltigkeitspraferenzen gefragt werden. Ein Anlass zum Feiern ist der
erste Jahrestag aber nicht. Weder fiir nachhaltige Geldanlagen, noch fiir Umwelt und Klima. Die gut
einjahrige Praxis zeigt einmal mehr, dass gut gedacht noch lange nicht gut gemacht ist.

Von Andreas Dolezal

Finanzberater und ihre neuen sowie bestehenden Kunden
miihen sich seit Anfang August 2022 durch zusitzliche
zehn bis flinfzehn Seiten Papier. Denn die EU mochte, dass
Anlagegelder verstirkt in nachhaltige Finanzprodukte wie
Investmentfonds, ETFs und Versicherungsanlageprodukte
umgelenkt werden. Im Briisseler Elfenbeinturm haben
sich die EU-Biirokraten dazu ein Verfahren ausgedacht,
das in der Beratungspraxis — hoflich gesagt — sein Ziel
verfehlt.

Die EU unternimmt den Versuch, Nachhaltigkeit im
politischen Sinne zu normieren. Die EU-Taxonomie ist
jedoch bis heute unvollstindig, denn neben sozialen
Zielen und Aspekten der guten Unternehmensfithrung
fehlen weiterhin Bewertungskriterien fiir vier der sechs
EU-Umweltziele. Der européische Gesetzgeber trifft mit
seiner liickenhaften Definition nicht den Geschmack der
Anleger — noch nicht einmal jener, die tatsichlich nach-
haltig gesinnt sind. Denn unter Nachhaltigkeit versteht so
gut wie jeder Mensch etwas anderes. Der Versuch einer
Normierung scheitert schon im Ansatz klaglich.

Ich habe dieses Faktum einmal, etwas tberspitzt,
mit Fuflball verglichen. Verliert die sterreichische
Nationalmannschaft ein Lianderspiel, haben wir
plotzlich neun Millionen Nationaltrainer im Land.
Ahnlich ist es bei der Nachhaltigkeit. Jede und jeder
sieht sie anders, legt andere Mafistibe und Kriterien
an. Standort bestimmt Standpunkt, sagen wir im

Nachhaltigkeitsmanagement. So bevolkern Osterreich
neun Millionen ESG-Experten.

Die Abfrage der Nachhaltigkeitspraferenzen ist der tiber-
biirokratisierte Versuch, hochst individuelle und personli-
che Sichtweisen breiter Anlegerschichten in ein normiertes
Korsett zu pressen. Der europiische Gesetzgeber drangt
den Investoren seine politische Sichtweise von Nachhaltig-
keit auf, mit der aber viele Anleger nicht konform gehen.
Als Beispiel sei nur Kernenergie erwihnt, die fiir die EU
unter bestimmten Voraussetzungen als nachhaltig gilt.

Schon die seitenlange vorvertragliche Nachhaltig-
keitsinformation, die jedem Kunden vor der Abfrage
auszuhédndigen ist, damit er oder sie sich ein Bild von EU-
Nachhaltigkeit machen kann, ist informativer Overkill.
»Das soll nachhaltig sein?“ oder ,,Muss das so kompliziert
sein?“ fragen viele. Den Unterschied zwischen Investi-
tionen gemafl Taxonomie- und Offenlegungsverordnung
versteht auch der wissbegierigste Kunde kaum.

Und selbst wenn Investoren mit (unvollstdndiger) EU-
Taxonomie, (lickenhaften) Bewertungskriterien und
(ausufernden) negativen Auswirkungen auf Nachhaltig-
keitsfaktoren (PAIs) konform gehen und sich durch den
seitenlangen Fragebogen miihen, scheitert das nachhaltige
Investment vielfach an der eingeschrankten Produktland-
schaft. Denn auch Produktanbieter verschreckt die
iberschieflende Biirokratie, die mit der Gestaltung von

Das Geld &Rat kostenlos fiir Thr Biiro:

Sie kdnnen dieses Heft (max. 3 Stlick und so lange der Vorrat reicht — hohere Auflagen auf Anfrage)
auch gerne fir lhre Mitarbeitenden oder ausgewahlte Kunden kostenlos bestellen.

Bei Interesse wenden Sie sich bitte unter Angabe Ihrer Postadresse und der Stlickanzahl unter
info@geldundrat.at an den Verlag.
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EU-konformen nachhaltigen Investments einher geht.
Das auf den Idealen der EU basierende Abfrageergebnis
kann daher im Zuge der Eignungsbeurteilung oft nicht mit
verfiigbaren Produktinformationen abgeglichen werden.

Auch die Finanzmarktaufsicht hat bereits eingestanden,
dass die Einholung der Nachhaltigkeitspraferenzen
kundenseitig sehr komplex und umfangreich ist. Die
Abfrage basiert auf Rechtstexten, die aus EU-Verord-
nungen stammen, daher verstehen viele Kunden die
Thematik nicht. Dazu gesellen sich produktseitig die
schlechte Datenverfiigbarkeit sowie die Tatsache, dass

Beratung

Artikel-8-Finanzprodukte oft keine ,echten nachhaltigen
Investments sind.

Als Konsequenz antworten die meisten Anleger auf die
Frage, ob Nachhaltigkeit im Sinne der EU bei der Ver-
anlagung eine Rolle spielen soll, mit ,,Nein®. Sie werden
folglich als ,nachhaltigkeitsneutral eingestuft. Nachhal-
tig im Hinblick auf ESG-Ziele kénnen Anleger trotzdem
investieren — und viele tun das auch. Zum Beispiel in
Anlageprodukte, die das Osterreichische Umweltzeichen
oder ein FNG-Siegel fithren. Solche Anlageprodukte sind
sogar nachhaltig kompletter als Artikel 8/9-Finanzpro-
dukte, denn sie berticksichtigen auch soziale Ziele und
Aspekte der guten Unternehmensfithrung (die der EU-
Taxonomie fehlen).

Nach einem guten Jahr Praxis stellt sich die Frage, wozu
iiberhaupt der ganze biirokratische Aufwand, wenn nach-
haltig orientierte Anleger ohnehin ,griin investieren?
Als Motivation, viele weitere Anleger fiir nachhaltiges
Geldanlegen zu begeistern, taugt die Abfrage der Nach-
haltigkeitspriferenzen jedenfalls nicht. [

Werbung
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bietet klare Investmentchancen

Auf einen Blick

Es muss noch viel getan werden, um weltweit eine ausreichende Was-
1l serversorgung zu gewahrleisten. Es gibt aber zahlreiche Lésungsan-
. satze und damit auch interessante Méglichkeiten fiir Investoren. BNP
Paribas Asset Management hat dafiir die passende Anlagestrategie
entwickelt, welche in Unternehmen entlang der Wasser-Wertschop-
fungskette (Wasserinfrastruktur, -versorgung und -aufbereitung) in-
vestiert. So bekommen Kunden die Moglichkeit, vom Wachstumspo-
tenzial dieser innovativen Unternehmen zu profitieren.

Wasser wird knapp, die Nachfrage steigt. Unternehmen, die intelligente Losungen fiir eine effiziente Wasserwirtschaft anbieten, konnen profitieren.

dingte Katastrophen. Dirren in Europa kosteten mehr als 20 Milli-

arden US-Dollar. Unabhéangig davon sind die Wasserressourcen der
Welt stark beansprucht. Angebot und Nachfrage klaffen oft weit auseinan-
der. Die Wasserqualitat ist vielerorts besorgniserregend und die Infrastruktur
unzureichend. Das sechste der insgesamt 17 UN-Nachhaltigkeitsziele lautet
daher zu Recht, die Verfugbarkeit und nachhaltige Bewirtschaftung von Was-
ser sowie Sanitdrversorgung fir alle zu gewahrleisten. Es zielt darauf ab, die
Infrastruktur zu verbessern, eine verantwortungsvolle Nutzung zu férdern
und den Zugang zu sauberem Wasser und sanitdren Einrichtungen sicher-
zustellen.

D as Jahr 2022 war eines der teuersten Jahre mit Blick auf wasserbe-

Schwere Uberschwemmungen und verheerende Diirren — die Wasserpro-
bleme sind vielschichtig, kdnnen aber durch Investitionen in verschiedene
Bereiche gelost werden. Effizientere Pump- und Entwdsserungssysteme
kénnen bei der Vermeidung von Uberschwemmungen helfen. In trockenen
Gegenden sind hingegen Losungen erforderlich, um das wenige verfligbare
Wasser optimal zu nutzen. Dazu gehort Infrastruktur zur Wiederaufberei-
tung von Abwasser. Ein weiterer wichtiger Baustein sind die Versorgungs-
unternehmen. Sie missen sicheres Trinkwasser bereitstellen, sich um die
Abwasserentsorgung kiimmern und in eine Infrastruktur investieren, die
Verschwendung (Leckage) minimiert. Diese Moglichkeiten sind nicht nur
eine Folge der Auswirkungen des Klimawandels, sondern auch die Auswir-
kung jahrzehntelanger Unterinvestitionen.

Milliardeninvestitionen in die Wasserinfrastruktur erforderlich

Jede wirtschaftliche Aktivitat verbraucht Wasser. Um die aktuellen Heraus-
forderungen zu bewiltigen, werden neben groRerer politischer Unterstit-
zung erhebliche Investitionen in neue Technologien und Dienstleistungen
erforderlich sein. Der Berufsverband der US-amerikanischen Bauingenieu-
re, die American Society of Civil Engineers, bezifferte das Investitionsdefizit
2019 allein fur die USA auf zwei Milliarden US-Dollar und geht davon aus,
dass es sich bis 2039 auf 14 Milliarden US-Dollar versiebenfacht, wenn nicht
schnell und ernsthaft etwas dagegen unternommen wird.

Wir sind der Ansicht, dass die SchlieBung dieser Liicke groRe und attrakti-
ve Investitionsmoglichkeiten beinhaltet. Dazu kommt ein regulatorisches
Umfeld, das sowohl den Kampf gegen den Klimawandel als auch die unzu-
reichenden Ausgaben fiir die Infrastruktur adressiert. Die Bewaltigung von
Wasserproblemen — sowohl Knappheit als auch das Risiko von Uberschwem-
mungen — erfordert sowohl kurz- als auch langfristige Losungen. Unabhangig
von den Wirtschaftszyklen wird die Nachfrage nicht nachlassen.

“< BNP PARIBAS

* ASSET MANAGEMENT

Diese Werbemitteilung wurde von BNP Paribas Asset Management S.A.S. (BNPP AM) erstellt, dient ausschlieBlich
Informationszwecken und stellt kein Angebot oder Aufforderung zum Kauf dar. Alleinige Grundlage fiir eine mogli-
che Veranlagung sind Verkaufsprospekt und Kundeninformationsdokument unter www.bnpparibas-am.at



Service und Wissen

Darum schutten Unternehmen

Dividenden aus

Die Kundenveranstaltung Veranlagung der Finanzdienstleister WKNO in der Kremser Sandgrube
13 war ein voller Erfolg mit erkenntnisbringenden Fachvortragen und reichlich Gelegenheit zum

Networking.

Von Rudolf Preyer

Die Fachgruppe der Finanzdienstleister der Wirtschafts-
kammer Niederosterreich luden ihre Mitglieder sowie
deren Kunden in die Kremser Sandgrube 13 ein. Bei
herrlichem Sonnenschein zum Altweiber-Sommer Mitte
September erlauterte Fachgruppenobmann Michael
Holzer in seinen BegriiBungsworten, dass etwa tausend
Vermogensberater in Niederdsterreich zur Fachgruppe
gehoren - diese wahlen ,,unter zigtausenden Investment-
fonds die fiir sie wichtigen aus“. Hierauf betonte er die
Ungebundenheit und Neutralitit der Berater, die alljahr-
lich an einer Weiterbildung der Kammer (online bzw.
in Prasenz) teilnehmen: ,Wir sind keiner Bank, keiner
Kapitalgesellschaft verpflichtet.”

Dividendenstrategien haben ,Zeug zum Evergreen”
Am Beginn ihres interessanten Vortrages richtete Andrea

Huber, die bei DJE Kapital AG vor zwei Jahren die Lin-
derverantwortlichkeit fiir Osterreich iibernommen hatte,
die Frage an die Zuhorer, fiir welchen Zeitpunkt diese die
erste Dividenden-Auszahlung schitzen. Erraten wurde:
um das Jahr 1600 herum, als die East India Company erste
Gewinnausschiittungen tétigte.

Somit drédngte sich auch die nachste Frage auf: Warum
schiitten Unternehmen eigentlich Dividenden aus?
Einerseits sei es ein ,,Bindungsinstrument fiir Unterneh-
men, um Anleger bei der Stange zu halten®, so Huber,
andererseits aber auch eine ,wichtige Ertragsquelle® fiir
die AGs.Und letztlich sei die Dividendenzahlung auch
ein Qualitatsindikator: ,Wenn die regelméflig auszah-
len, kann es denen gar nicht so schlecht gehen®, salopp
formuliert.

Im Bild v.l.n.r.: Walter Kick, Andrea Huber, Marcus Janda, der Kellermeister der Kremser Sandgrube 13, Markus Ref3l und Michael Holzer
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Service und Wissen

Wie investiert man richtig in Dividendentitel?

Huber wurde konkret: Aktien im zweiten Bewertungs-
Quintil (das den S&P 500-Index tibertraf; also jene, die
ca. 2 - 4 % und nicht 6 % Rendite bringen) haben am héu-
figsten die hochste Wertentwicklung erzielt (und zwar im
Zeitraum 1930-2020). Notwendiger Nachsatz: allerdings
ist die durchschnittliche Ausschiittungsquote im zweiten
Quintil etwa bei der Halfte des ersten — man kann eben
nicht alles haben. Die Begriindung: Die Unternehmen,
die Cash zuriickbehalten, sind eher in der Lage, auch
schlechte Geschiftsjahre zu iiberdauern. Institutionelle
Anleger tendieren generell in Richtung ertragsstarke
Aktienfonds, wihrend Privatanleger aus diesen Fonds
eher geflohen sind.

Die Anlage-Expertin verwies auf den Fonds DJE-Zins &
Dividende PA: Dieser globale Mischfonds ist ertragsori-
entiert - kombiniert werden Zinsen und Dividenden mit
Aktienkursgewinnen — und setzt auf Ausgewogenheit
(50 % Anleihen, 50 % Aktien).

Schliefllich kam Huber zum Fazit, dass Dividendenstra-
tegien das ,,Zeug zum Evergreen® haben.

17 Nachhaltigkeitsziele der Vereinten Nationen
Marcus Janda von DWS asset management, der Kapi-
talanlagegesellschaft der Deutsche Bank AG, sprach
iiber Nachhaltigkeit, ein ,sehr geséttigtes Thema®, wie
er zugeben musste. Allein, er wolle versuchen, seinen
Vortrag interessant zu halten (was er bravourés schaftte) -
und erinnerte an den priagenden Satz des damaligen
US-Présidenten Barack Obama, der anldsslich der UN-
Klimakonferenz in Paris 2015 erklérte: ,Wir sind die erste
Generation, die den Klimawandel aktiv spiirt, aber auch
die letzte, die noch etwas tun kann.”

Janda, seines Zeichens Senior Coverage Specialist
Wholesale, betitelte seine kurzweilige Prasentation: ,,In
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Zeiten der Unsicherheit Klima-Chancen nutzen!“ Der
Grundgedanke der globalen Prioritaten bis 2030, der 17
Nachhaltigkeitsziele der Vereinten Nationen (Sustainable
Development Goals - SDGs), die von 197 Nationen unter-
zeichnet wurden: Fiir die Bekimpfung von Armut und
anderen Entbehrungen miissen Gesundheit und Bildung
verbessert, Ungleichheit verringert und das Wirtschafts-
wachstum angekurbelt werden - bei gleichzeitigem Kampf
gegen den Klimawandel sowie Strategien fiir den Erhalt
unserer Ozeane und Wilder.

Als besonders ,,wirksamen Fonds® fithrte Janda den DWS
Invest SDG Global Equities LD an. Im Gesamtportfolio
des Fonds wird angestrebt, dass durchschnittlich 50 % der
Unternehmensertriage zur Erreichung der 17 UN-Ziele
beitragen.

Die Vinophilen unter den Besuchern der WKNO-
Kundenveranstaltung Veranlagung freuten sich zuletzt
iiber eine kommentierte Weinverkostung - was beste
Gelegenheit fiir Networking unter Kollegen bedeutete. m




Sommerfest der Finanzdienst-
leister NO in Langenlois

Auch heuer fand wieder das beliebte Sommerfest der
Fachgruppe Finanzdienstleister NO statt.

Die rund 45 Teilnehmenden trafen sich bei der Loisium
WeinWelt, um bei strahlendem Sonnenschein am Wein-
wanderweg durch die bekannten Langenloiser Rieden
Dechant, Kaferberg, Steinhaus und Schenkenbichl zu
streifen. Die Entdeckungsreise durch den spannenden
und herausfordernden ,Arbeitsplatz Weingarten” liel}
tiefe Einblicke in die Geschichte und Kultur des Weines
zu. Die Besucher lernten am Uber sieben Kilometer
langen Weg durch die Weinberge des Weinbaugebiets
Kamptal die Langenloiser Winzer kennen und erfuhren
allerlei Wissenswertes tiber die Kultivierung der Reben.

Naturlich kam auch die Weinverkostung nicht zu kurz.
Bei der Halbzeit wurden mehrere Sorten Wein im
Schatten der Aussichtsplattform zusammen mit einem

hervorragendem Brot verkostet. Nach der tiber drei Stun-
den langen Wanderung fand ein gemitlicher Ausklang
beim Heurigen in Langenlois statt.

Beim Abendessen kam es wie immer zu einem regen
Austausch unter Kolleginnen und Kollegen, der bis in
die Abendstunden dauerte. Alle waren sich einig: ein
toller Tag mit super Wetter und guten Gesprachen. Wir
freuen uns auf das nachste Sommerfest 2024 und hoffen
auf viele Teilnehmer!

Wirtschaftskammer Niederosterreich
Fachgruppe Finanzdienstleister
Wirtschaftskammer-Platz 1, 3100 St. Polten

Obmann: Michael Holzer, Tel.: 02233/212 92 30

Geschéftsfiihrerin: Mag. Helga Meierhofer
Tel.: 02742/851-18710

Sekretariat: Brigitte Matejka, MSc
Tel.: 02742/851-19722

e-Mail: finanzdienstleister@wknoe.at
Internet: www .finanzdienstleister-noe.at
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Name
Obmann
Michael Holzer
Stellvertreter
Marianne Breithut
Daniel Reisinger
Weitere Mitglieder
Thomas Berger
Peter Bosezky
Mag. Werner de Zordo
Ing. Walter Kick
Komm.-Rat Christian Klug
Markus Ref3l
Harald Schatz
Mag. Peter Stanzer
Martin Trettler, MFP
Werner Zainzinger, MBA

Osterreichweite Ombudsstelle

Name

Fachgruppen-Ausschuss

e-Mail

holzer@finanzpuls.com

marianne.breithut@swisslife-select.at
daniel.reisinger@efs-ag.at

thomas.berger@finance4you.org
office@geldambulanz.at
werner.dezordo@swisslife-select.at
w.kick@effectiva.at
c.klug1965@al.net
m.ressl@exakt.at

eureal@drei.at
peter.stanzer@bestleasing.at
martin.trettler@team-leo.at

werner.zainzinger@fw-noe.at

PLZ Ort

3012 Wolfsgraben
2172 Schrattenberg
5071 Wals

2104 Spillern

2544 Leobersdorf
2483 Ebreichsdorf
2344 Ma. Enzersdorf
3153 Eschenau

3511 Furth bei Gottweig
2440 Gramatneusied|
3012 Wolfsgraben
2880 Otterthal

3300 Amstetten

Strale

HauptstraBe 3c

Zwolfquanten 43
Seeparksiedlung 10

Wiesener Stra3e 12
W.-A.-Mozart-Gasse 28
Gaernackstrale 58
Wienerbruckstr. 83/7
Gelbing 3

Australle 209

Zur Au 10

HauptstraBe 3¢
Otterthal 34/2
SudtirolerstraRe 8

Telefon

0699/192 120 12

0699/123 42 070
0664/540 45 00

0699/152 187 77
0676/302 81 03
0699/167 916 79
0669/127 325 28
0664/884 57 111
0676/898 817 50
0676/315 25 00
0664/545 75 25
0660/772 00 11
0699/188 285 25

Gerhard Windegger, MAS (fdl.ombudsstelle@wko.at)

Bezirksreprasentanten der Finanzdienstleister

Amstetten, Waidhofen/Ybbs, Melk

Werner Zainzinger, MBA
Baden
Ing. Peter Bosezky
Bruck an der Leitha
Lorenz Gumprecht
Korneuburg
Thomas Berger
Johann Lang
Lilienfeld
KommR Christian Klug
Mistelbach
Marianne Breithut
Josef Oppenauer
Maédling
Walter Kick
Scheibbs
Mag. Peter Brandhofer
Stockerau
Thomas Berger
St. Polten, Krems
Markus Ref3|
Tulln
Anton Neumayer
Michael Holzer
Wr. Neustadt, Neunkirchen
Martin Trettler, MFP
Mag. (FH) Thomas Puchegger
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e-Mail

werner.zainzinger@ovb.at

office@geldambulanz.at

lorenz.gumprecht@wifina.at

thomas.berger@wfp.co.at
office@lang-keg.at

christian.klug@utanet.at

marianne.breithut@swisslife-select.at

oppenauer@ihr-kreditexperte.at

w.kick@effectiva.at

peter.brandhofer@pfb.co.at

thomas.berger@wfp.co.at

m.ressl@exakt.at

anton.neumayer@swisslife-select.at
holzer@finanzpuls.com

martin.trettler@team-leo.at

thomas.puchegger@avados.at

Telefon

07472/25222-14

0676/3028103

0699/11396250

0699/15218777
0676/3708945

02762/68699

02555/24009
02572/205510

0699/12732528

07489/2376

0699/15218777

0676/89881750

02272/7562
01/5773513

0660/7720011
02622/32073



ﬂhergabe Award (v L nor): Markus Herzl [Head of Digital Sales
Anadi Bank], Daniel Reisinger, Seniordirektor der EFS-AG, und
Christian Kubitschek (CEC- Anadi Bank] bei der Ubergabe des
Anadi Connect fward

Anadi Connect: Uber 500 Finanzdienstleister:innen
an Bord - Expansion geplant

Mach nur neun Monaten am Markt erreichte Zusalzlich wurde der maximal mogliche Kreditbetrag au
Anadi Connect einen groRen Meilenstein: 2OUORurc-arIGEs. Dinselaehiit] wirde duich nveatitle
Bereits mehr als 500 Finanzdienstleister:innen  7¢7 ' GBS RISIKOMANAEEMENT= UNG ABWICKILINESS)YS
profitieren mittlerweile vom innovativen und

attraktiven Tablet-Based-Banking-Angebot. juch ein att o5 Fectrinskredit-A
Nun plant die Anadi Bank eine Ausweitung Die Anadi Bank stellt so erneut ibre digitale Ausrichtung
des erfolgreichen Konzepts. nit flachen Hierarchien, raschen Entscheidungsprozesser

Kunainnenkontakten konnte der langesweite koll-out Roll-out in Deutschland fiir
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Tablet-Based Banking als zentrales Element
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